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世界贸易与国内贸易一样，商人都是用自己的脚而不是用书本走路的。经济学家只是窥测其路径才提出和确定一些可通行的原则。最初的重商主义理论就是商人经验的总结。无论保护主义和自由主义，都是商界捷足先登者择向走出的经验，再由目光敏锐的经济学家加以概...
世界贸易与国内贸易一样，商人都是用自己的脚而不是用书本走路的。经济学家只是窥测其路径才提出和确定一些可通行的原则。最初的重商主义理论就是商人经验的总结。无论保护主义和自由主义，都是商界捷足先登者择向走出的经验，再由目光敏锐的经济学家加以概括论证而告知天下的，最后由政府作为政策予以支持。当今世界贸易在世界发展多极化、发展模式多元化与经济全球化、区域经济一体化同在，自由主义、多边主义与保护主义、单边主义同行这种多面体光怪陆离的背景下，又该如何捕捉它的聚焦点呢？利益至上主义才是世界贸易的最高原则。
一、世贸熙熙攘攘，皆为利来利往
一切经营活动始终都是牟利活动。不论个人、国家、区域、世界，任何经济体都概莫能外。生产是创造利益的活动，贸易是实现利益的活动。在泛市场经济社会，一切商品生产都为市场需求，一切商品需求都有赖于市场供给，市场是利益创造后的变现场所。世界贸易就是国与国在世界市场上互相交换中实现利益的活动。利益是各国进出世界市场的始发动机和终极目的。公元前104～93年中国司马迁在《史记》中所写的天下熙熙，皆为利来，天下攘攘，皆为利往的景况，其义真是与日俱增，用来描述今天世界市场的万般景象就更显得贴切生动了，这是任何诺贝尔经济学奖的获得者都不可能有的千古绝唱！
进入世界市场的国家，主要谋求两种利益：
(一)以拥有的绝对优势与相对优势参加国际分工、扩大生产中谋求更大利益
各国经济都有包括资源自然禀赋形成的绝对优势和后工技术等形成的相对优势，从而形成国与国之间生产同种产品的效益差距。历史上葡萄牙具有得天独厚的种植葡萄和酿制优质葡萄酒的优势。英国虽然也可以用人工构造条件来种植同样好的葡萄来酿酒，但投入成本要高得无比，不如用自己的优势产品毛纺织品去换葡萄牙的葡萄酒来得划算。葡萄牙没有生产毛纺织品的优势。于是英葡两国分工扩大生产各自优势产品，然后互相交换，就能达到双赢目的。就从比较利益考量，英葡两国这样安排合作也是很有利的。李嘉图作这样一个假设，英国生产毛呢可能需要100人1年的劳动，如果酿制葡萄酒则需要120人劳动同样长的时间。葡萄牙生产葡萄酒可能只需要80人劳动1年，而生产毛呢却需要90人劳动同样长的时间。因此，英国用100人劳动1年生产出来的毛呢和葡萄牙用80人劳动1年生产出来的葡萄酒交换，双方还是有利的。英国比自己生产葡萄酒节省20人的1年劳动，葡萄牙比自己生产毛呢节省50人的1年劳动①。
这种绝对优势和比较优势是以他国不能取走或分享为前提的。李嘉图当时就以资本不外移为条件。英国人不愿到葡萄牙投资酿造葡萄酒，葡萄牙人也不愿到英国投资生产毛呢。每一个人自然都不愿离乡背井，带着已成的习惯而置身于异国政府和新法律之下。这种种感情使大多数有产者都不愿到外国去为自己的财富寻找更多有利的用途，而宁愿满足于本国的较低利润率②。虽然李嘉图喜爱资本守土封闭经营状况，表示不希望看到这些感情淡薄下去③，但在他之后，特别是在今天经济全球化、全面开放、跨国公司遍布世界各地的状态下，靠这种恋乡感情维系的绝对优势和相对优势就减弱了，但除了尚未发挥殆尽的固有优势如自然性资源等之外，还会产生许多新的技术性资源的优势出来。各国产品只要在种类、品质、性能、成本等具有特色优势，就会有世界市场的需求，成为世界分工中不可或缺的部分，为世界进行生产。为世界生产，财源自然要比只为本国生产要广阔得多。
(二)让人类分享世界物质文明、精神文明的成果
一国的生产力受自然资源禀赋、社会生产方式、科学技术力量、人力资源等因素的制约，因此各国的社会生产力发展水平和产品品种的特色、多样性、技术档次的差异性、先进性极大。如果一切都要待自己原创性地研究与发展，世界上恐怕今天90％以上的国家都还没有汽车、飞机和现代通讯设备，更不要说家用电器的普及了。完全可以下这样的结论：世界贸易的最根本意义在于它是世界不断研发和普及科学技术的推动器，是人类分享物质文明和精神文明成果的大会餐。虽然没有免费的午餐，这种普及和分享都是要代价的，但这种代价比之于自己再原创性研发投入的成本，是微乎其微的。这是世界市场的最大功能与贡献。
自20世纪30年代英国的莱昂内尔罗宾斯(Lionel Robbins)在其论文《经济科学的性质和意义》提出资源稀缺性和经济学应当研究如何配置稀缺资源使其产生更高效益问题之后，稀缺资源有效配置问题就成为经济学长盛不衰的经典话题之一，并认定市场配置是最有效的途径。1992年我国放弃计划经济体制，确定实行市场经济体制，也就因为认定市场经济体制比计划经济体制能更有效地配置稀缺资源。现在看来，不论哪一国，实行纯粹单一的市场经济体制和实行纯粹单一的计划经济体制，都达不到资源有效配置的目标。盲目扩张的生产过剩危机和低效率的生产不足的现象，不仅历史上曾周期发生和严重存在，就是现在也没有完全消弭，局部的还相当严重。自发地侵犯性滥用，导致自然资源特别是能源的大量消耗，使地球不堪承受，有许多资源已灭绝和濒临枯竭。我们实在不能把市场配置资源的有效性绝对化和夸大化。世界的历史和现实，都说明市场机制并不是有效配置资源的绝对的唯一的机制。否则就不能解释市场的失灵问题。
二、自由主义与保护主义是为同一利益的两种政策
世界贸易的本义应是各国自由参与世界分工、合作，以达互补、共赢之目的。如果各国都孤立地各自生产各自消费，世界物质文明和精神文明的发达程度恐怕至少要退后到500年前的水平。可是有世界贸易以来，发达国家民族利益至上的单边主义就占主导地位。对外贸易的保护主义和自由主义，最先都是资本主义母国英国在不同发展阶段采取的不同政策。手法有别，宗旨不变，都是为了英国民族的利益所系。
以重商主义理论为基础的保护主义，其明目张胆地民族利益追求是显而易见的，如英国政府以特许制鼓励商人对殖民地进行垄断和掠夺性的商业活动，以谷物条例的高关税限制外国农产品进口，以航海条例规制到英国贸易的外国货不得用第三国的船只运输，还以用款法规定在英国做买卖的外国商人不能把在英国取得的钱带出境，必须用来购买英国货，以侦查法派专人 接待外商，严格规定和严密监视其居住和经营的场所，详细记录他们的经营活动和交易额。相比之下，自由贸易政策自然是个大解放，再没有那种赤裸裸的牟利劣迹了。
但同样众所周知，亚当斯密也是以利益机制来说服和推动英国政府接受自由放任主张的，通过列举事实说明现在实行自由贸易对英国更有利！如当英国对法国贸易出现逆差时，英国对法国物美价廉的细竹布、葡萄酒等商品课以25％的高关税，限制进口，而对德国等的商品只课以5％的关税。斯密认为这样做，就从重商主义的原则来说，也是不合理的。用同样的钱可以向法国购得更多更好的布和酒，即使贸易差额对法国有利，对英国也比向其他国家购买更有利。虽然从法国输入商品的价值会大增，但因为法国商品价格低廉于其他国家的同种货物，全部输入品的价值是必然会减少的，而且可以将物美价廉的法国货做有利的转口贸易④。不仅对邻国贸易如此，对殖民地贸易独占专营的结果，对人民大众也是有损无益的⑤。一方面限制了殖民地的生产发展，另一方面使英国资本更多地投入远途运送贸易，限制了国内其他产业的发展，使产业结构像人体一样畸形化。造成外贸这个血管过大而产生紊乱与不安全。殖民地贸易的独占，迫使过大部分的英国资本，违反自然趋势，流入这种贸易，这似乎就完全破坏了英国一切产业部门间的自然均衡。英国在现今状态下，有些像一个不健全的机体，其中有些重要生理器官长得过大，以致容易发生许多危险的疾病，那在各部分发展比较均衡的生理器官是不常有的。人为地造成的一个大血管过分的膨胀，并迫使过大部分的产业与商业流入这个血管，这样这大血管要是略有停滞，就会使全部政治组织陷入最危险的紊乱中。英国人民对于母国与殖民地决裂的恐惧，超过了他们对西班牙无敌舰队或法国侵袭的恐惧。⑥ 相反，那些实行开放门户并允许自由贸易配称为自由港的都市，不但不因此种自由贸易而灭亡，而且因此致富。⑦ 不晓之以利害，英国的贸易保护主义者哪会更弦易辙，接受自由放任的！
可见，历史上的保护主义和自由主义都是以固守和扩大本国民族利益为宗旨的。不过自由贸易论者都带有世界主义色彩，说明自由贸易对世界都有利。亚当斯密认为伴随世界各国广泛的自由贸易的发展和互相传授知识及改良技术，世界上各地的居民，有同等的勇气与实力和相互尊重彼此的权利就会来临⑧。李嘉图也说，在商业完全自由的制度下，各国都会得到好处，这种个体利益的追求很好地和整体的普遍幸福结合在一起。利害关系和互相交往的共同纽带把文明世界各民族结合成一个统一的社会。⑨ 世界主义始终是贸易自由主义的旗帜。可是这面旗帜后来成了西方列强侵害他国利益乃至主权的遮盖布。在亚当斯密之后的19世纪上中叶，英国对中国的自由贸易就是不顾清政府的禁令，疯狂贩卖鸦片，成为英国财政的重要财源之一。1856年从鸦片垄断贸易得到的收入就等于英政府总收入的六分之一。马克思在《英人在华的残暴行动》一文中说：非法的鸦片贸易年年靠摧残人命和败坏道德来充实英国国库⑩。在叙述英国对中国的《鸦片贸易史》中，马克思说明英国总是牢牢控制着鸦片毒品的生产和买卖，并因此指出：只要我们注意考察英国的自由贸易的性质，我们几乎可以处处看到，它的自由的基础就是垄断。(11) 现在看来，不论过去和现在，世界上没有完全的真正的自由贸易。针对今天的自由贸易，克鲁格曼说，只有为数极少的国家真正做到自由贸易。香港可能是唯一的没有关税及进口配额的经济区。(12) 这是实话。
三、新保护主义重利不重理
全球市场经济崇尚自由原则，相互尊重，友好往来，让各国、让世界自由发展，任何一国都不能把自己的意志强加于他国。而现实离这个自由境界尚远，某些世界性的贸易组织，在一定意义上总是控制在强国手里的网，制约他人而不制约自己。对发达国家来说，外贸的最好模式是自家独守保护、全球为我开放自由的单边主义。可当代任何一国实际都做不到。唯有的可能，就是尽可能发挥自己经济实力的导向作用，在充分享受贸易自由中也搞点贸易保护，强守本民族的特殊利益。于是，当代世界贸易史上没有完全的自由主义和完全的保护主义，总是两者兼而有之，有所为主罢了。当今是以自由主义为主兼而有保护主义的贸易格局。
世界贸易组织(WTO)无疑是贸易自由组织，成员国无疑也都是贸易自由主义的信奉者和崇扬者。照理，成员国尽可照章办事，相互间进行平等地自由贸易和自由投资，不会有准入壁垒的摩擦。可是，世贸组织同任何经济组织一样，都是动态的利益关系的平衡组织，成员国基于本民族的利益，相互间保护反保护的矛盾与争端是不可避免的，而且永续不断，有时还相当激烈。在快节奏、高效率运作的现代世界，世贸组织近两回合谈判的低效率，就显示其同床不同梦、同舟不共济的状况。贸易自由与贸易保护的矛盾始终是阻碍世贸组织高效运作的大坎。
贸易保护与反贸易保护都有合理与不合理之分。不能绝对肯定与否定。暂且不论是非，不妨先把世贸组织成员国之间的贸易保护形式作个表述。
(一)经济的自我中心主义。这在强势经济体的成员国有比较突出的表现。它们在制定自由贸易规则、协议、原则和在评估、仲裁等谈判中有较大的话语权，竭力往有利于自己的方向拉动和作出决定。多哈回合的主题是农产品和非农产品(主要是工业品、药品)减税准入、进一步消除贸易壁垒，以扩大151个成员国间的自由贸易问题。美国是世界农产品出口的第一大国，多哈回合开始的202_年，美国农产品出口总值就有535亿美元，占美国出口贸易总额的7.5％。美国农业除技术先进外，还有政府的高额补贴，有明显的出口优势。美国想通过多哈回合谈判，削减或取消成员国对美国农产品的关税，特别反对欧盟对美国农产品征收关税。欧盟、巴西、印度等提出削减和取消关税必须以美国放弃对农产品的高额补贴为条件。欧盟虽然对农业的补贴力度也较大，15国时每年补贴300亿到400亿欧元，但补贴水平只及美国的70％左右。欧盟绝不会同意美国单方面的要求。但欧盟与美国在非农产品削减关税的立场一致，最高税种不得超过15％，而巴西等发展中国家坚持最高税率只能降至30％。最终美国不同意放弃农产品出口的高额补贴，美国和欧盟不接受发展中国家对非农产品准入税率要求，5年多的谈判未能达成消除贸易壁垒的协议。美国与欧盟的矛盾，五分之一的发达成员国与五分之四的发展中成员国的反向努力，如果互相不妥协、不让步，要泡汤是必然的。
(二) 经济爱国主义。其内涵一目了然，并不新鲜，创意在直言不讳，明说政府对经济实行必要的保护性干预是爱国的表现，并非不当。这是正名的新保护主义概念，堂而皇之，不用躲闪。其发源地是法国。202_年7月，美国百事可乐公司对法国达能食品公司要实施恶意收购，引起法国社会极大反响。普遍议论一个国家在世界上没有自己的著名大企业，就会丧失国家的经济声誉和影响国家的经济安全。法国总理德维尔潘接受国会议员贝尔纳卡拉永首先提出的经济爱国主义理念，制定一项新法案，保护能源、钢铁、金融等 11个有关国家安全的部门不受外资控制。其中有法国最大的40家企业中的10家。除了202_防止美国百事可乐公司收购达能公司、202_年1月防止印度米塔尔钢铁公司收购阿赛洛公司外，最有影响的是2月又在欧盟内部成功阻止了意大利国家电力公司兼并苏伊士公司的计划。法国政府得知后立即强令法国燃气公司与苏伊士公司合并，使意大利公司无法实施兼并计划。法国的行为虽然违背投资自由原则，也遭到意大利的强烈反对，但是能得到法国民众的普遍支持。许多国家虽然没有打经济爱国主义的旗号，实际也都这样做，如美国，202_年美国第九大石油公司优尼科要出售。因为该公司的石油和天然气的储量、产量主要在远东地区，于是中国海洋石油公司表示有收购意向。几次竞购报价，都压倒竞争对手美国雪佛龙公司，最后一次以现金每股67美元、总价185亿美元压倒雪佛龙的 180亿美元。可是美国国会41名众议员竟以这将有助于中国垄断石油供给，通过破坏美国石油供给，通过破坏美国的能源来源和经济而威胁美国的安全为由，联名阻挠。美国国会最终支持雪佛龙以低于中国公司的报价收购。202_年美国国会同样阻止阿联酋的迪拜世界港口公司收购PO公司(总部设在英国的铁行轮船公司)属下的5个美国港口。202_年2月，迪拜世界港口公司以68亿美元收购PO公司，从而获得该公司在全球21个国家51个港口的业务，其中5个是美国东海岸和墨西哥湾的集装箱港口。虽然收购前经过美国外资审查部门批准，但屈服于美国国会的压力，不得不以10亿美元返卖给美国的一家保险公司即美国国际集团。
(三)以补贴减税奖励出口，以配额和反倾销限制进口。这是新保护主义最常用的手法。政府出口补贴，与出口产品成本降低和增强价格战中竞争力成正比，补贴率愈高，竞争力愈强。补贴使出口产品价格扭曲，损害进口方。倾销也属于不正当竞争，违背世贸组织的基本原则之一的公平竞争原则。因为倾销是企业以低于正常价值的价格出口产品，必然会对进口方相关产业造成伤害，于是为世贸组织所禁止。进口方对倾销行为可以立案调查，采取反倾销措施，征收反倾销税、配额进口等。可是有些成员国为了保护本国相关产业，就滥用反倾销措施和配额限制，无中生有地构捏材料和根据加害出口方。
凡此种种的新保护主义同样说明，世贸组织绝不是世界贸易的自由平等大同。它的零关税目标只不过是将各国的贸易内海公海化，扩大渔利范围。而在公海中捞鱼最多的肯定是少数几个拥有大网的强手。
四、处在贸易自由与贸易保护压力下的中国对外贸易
在贸易自由主义和保护主义并行的利益格局下，中国在世贸组织里要承受两种压力，即承受给其他成员国日益扩大的贸易自由压力，承受来自其他成员国新保护主义歧视性的反倾销压力。为此，中国必须相应增强承受能力和抗诉能力。
第一，加快转变经济增长方式，降低增长成本，扩大效益型的经济总量和人均收入，树立高效益型经济体的形象。
一个国家的富强，根本是要靠本国国民的劳动创造。这一点亚当斯密和李嘉图都已说明了。斯密说：一国国民每年的劳动，本来就是供给他们每年消费的一切生活必需品和便利品的源泉。构成这种必需品和便利品的，或是本国劳动的直接产物，或是用这类产物从外国购进来的。(13) 李嘉图进一步指出，就从价值考察，一国的全部价值也是国内劳动创造的，外贸顺差也不会增加一国价值。他说：对外贸易的扩张虽然大大有助于一国商品总量的增长，从而使享受品总量增加，但却不会直接增加一国的价值总额。一切外国商品的价值既然是由用来和它们交换的本国土地和劳动产品的数量来衡量的，所以，即使由于新市场的发现而使本国一定量的商品所能换得的外国商品数量增加一倍，我们所得的价值也不会更大。(14) 现在的世界贸易比他们时代是要发达得多了，但这个道理还是对的。各国的富强同样都要靠自己国民的努力。另外，现在世界和过去也一样，讲理又不讲理。讲理，是常常开会；不讲理，是常常谈崩了。最终还是实力对话，实力对决。所以，中国必须从根本上尽快发展自己，壮大自己。
中国改革开放以来的28年中，最可引为自豪的就是两点，一是GDP年平均增速世界第一高，9％以上；二是经济总量GDP和某些产业个量如钢铁等世界排位提升很快，名列前茅或世界第一。但这都是投入型高成本的增长，主要靠固定资产的高投入和能源的高消耗。每年的投入都以上一年的GDP为基础。近5年社会固定资产投资量占GDP的比重如下表。
社会固定资产投资占GDP比重和增长率明显加大。202_年上半年经济增长10.9％，社会固定资产投资增长29.8％，而万元产值能耗比去年不降反升，升高0.8％。大投入高消耗拉动的增长方式仍然没有转变。增长方式不转变，意味着增长成本太高，产量大而效益低，外贸的自我环境就欠佳，缺乏高效益型经济体的威慑力量，容易被歧视。
第二，提高出口产品的档次和价值。中国目前出口的产品最大宗的是劳动密集型和部分技术型产业的非农产品和农产品，如服装、鞋类、彩电、自行车、打火机、玩具、蜂蜜、菠菜、大蒜、大葱、水果等。因此工资成本低。一般工资只及发达国家的1/20左右。据日本通商白皮书的材料显示，亚洲地区的劳动工资只占产品价值的比重4％，而中国更低，只有3.5％。因此销售价格十分低廉。如鞋类，欧盟市场上中国鞋平均每双是2.15欧元。出口的服装单价仅为发达国家的1/3，毛纺产品是英国同类产品价格的1/8、意大利的1/5。这些产品的出口，不过是用劳工的血汗换几个小钱而已，绝不可能像欧盟所说的以挤垮对方产业谋求垄断超额利润为目标，实际也做不到。可是如此低廉的价格，就容易让人产生倾销联想和怀疑。在中国参加世贸组织5年以后，欧盟竟然还有国家不承认中国的市场经济地位，竟用巴西鞋业的劳动工资作尺度比对中国鞋业的出口价格，硬说中国政府对出口鞋有补贴，伤害他们的鞋业发展，提出要加征19.4％的反倾销税。中国参加世贸组织以后，竟成了歧视性反倾销的最大受害国，每年增加20次以上，到目前已有600多起反倾销案，其中欧盟49起。钢铁、彩电、自行车、家具、服装、皮鞋、打火机等都受到过或正在受到打压。这对中国是很不公正的。虽然世界上不乏有识之士出来主持公道，为中国抱不平，如202_年7月6日英国《金融时报》发表文章说，现在是该停止对中国反倾销的时候了，因为反倾销的经济学原理是站不住脚的，反倾销措施只依赖于不透明的操作流程和不公平的操作手段，采用第三国替代商品成本就发起反倾销调查，这样的成本估量是必然带有主观性和不精确性的。在保护主义者歧视性的反倾销面前，一方面中国要奋起据理应诉抗争，另一方面要增强商品反倾销力量，如鞋类可以修改工艺，变换款式，适当提高出口价格，增加劳动工资。与其给贸易歧视者交反倾销税，不如给自己的职工适当加点工资。
第三，要建立严格的出口产品制造资料的管理制度，包括企业基本情况、生产工艺流程、成本核算、原材料采购、产品出口以及公司运作等等资料的保管制度，以备反倾销应诉之用。
202_年，美国政府启动202_条款，对中国、俄罗斯、西班牙、德国、卢森堡、南非、意大利和我国台湾出口美国的结构型钢进行反倾销调查。其中马鞍山钢铁公司涉案金额为3000多万美元，美国对其出口的H型钢的成本以第三国印度米塔尔钢铁公司的成本为替代成本，倾销幅度定为159％。马钢对自己产品的成本真实性胸有成竹，非常有把握，并保存有完整的非常详细的各种原始资料和凭证。因此运用WTO规则，积极应诉。一方面准确无误地填写了长达1万多页的调查问卷，并聘请美国律师，邀请和配合美国商务部专员来马钢实地调查。202_年5月最终以无可辩驳的事实胜诉，美国商务部不得不作出税率为0％的裁决，成为中国参加WTO以后反倾销胜诉的第一案。
注释：
①②③⑨(14)参见李嘉图：《政治经济学及赋税原理》，北京：商务印书馆，1962年，第113～114、115、115、113、108页。
④⑤⑥⑦⑧参见亚当斯密：《国民财富的性质和原因的研究》下卷，北京：商务印书馆，1974年，第44～46、511、175、69、195页。
⑩(11)《马克思恩格斯选集》第2卷，北京：人民出版社，1972年，第14、29页。
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