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合同共同点一安徽状元说“享受学习才是最高境界”，而教育的本质是教会我们思考。采访中，理科状元们往往都热衷逻辑与推理，做个生化实验像是他们眼中的游戏;而文科状元们都爱阅读，善表达，和不同的人聊天也能成为他们的爱好之一。这种善于思考、渴望知识的...
合同共同点一
安徽状元说“享受学习才是最高境界”，而教育的本质是教会我们思考。
采访中，理科状元们往往都热衷逻辑与推理，做个生化实验像是他们眼中的游戏;而文科状元们都爱阅读，善表达，和不同的人聊天也能成为他们的爱好之一。
这种善于思考、渴望知识的习惯则源于父母在幼时的启发：
安徽状元孙萌的妈妈说“如果是一个场景，我们就尽可能带孩子去体验，让孩子‘有感而发’，而不是胡编乱造”。
而孙萌表示在后来的学习中，她也习惯先在脑海里勾勒出相应的“场景”，这样不仅让解题的“逻辑性”更强，对知识的记忆也比较深刻，这都得益于爸妈从小“有感而发的”教育。
北京理科状元施沁汝的妈妈说道：“四岁多那会儿，她的外号就叫十万个为什么，我们基本上是有问必答，只是单纯地想保护孩子求知的欲望，前段时间她突然跟我说，在她四岁多的时候，她就知道真理是无穷无尽的了”。
学霸们的背后并没有一群举着鞭子的虎妈狼爸：
妈妈与备考中的儿子约定，每晚睡前都要“爱的抱抱”，互道“晚安”。
采访中，99%的孩子都这样形容自己的父母——“宽松、信任、像朋友一样”。
而在校园中，爱也一直都在，今年贵州的文科状元林中文在进入高中时本是班上中考分数倒数第二的学生，整个高一混混度日，老师发现从发掘文文的优点开始，耐心开导，才让孩子慢慢恢复了学习兴趣，毕业时，她给老师的信中写道“谢谢您让我发觉自己的才华，我必将以真善美回报社会”。
启示：有段话很好地诠释了爱与成绩的关系——“孩子成绩差，多半是缺乏安全感，能量在内心冲突中消耗殆尽。
3、“静若处子，动若脱兔”爱学习，也爱生活
合同共同点二
共同点：(1)、富有才干;(2)、英武果断;(3)、勇于创新。
(1)、秦始皇统治手段过于严厉，比较残暴。
(2)、汉武帝也有好大喜功、穷兵黩武的一面，虽有巩固国防、开疆拓土之功，但耗用民力过度给社会带来危害，好在尚能悬崖勒马。
合同共同点三
一、礼貌待人
任何一个文明社会，任何一个文明民族，人们总是十分注重文明礼貌。
因为礼貌是人类社会据以促进人际 交往友好和谐的道德规范之一，是构建起与他人和睦相处的桥梁。
它标志着一个社会的文明程序，反映一个民 族的精神面貌。
中华民族历来就非常重视遵循礼规，礼貌待人。
其中许多耐人寻味的经验之淡，无论过去和现 在，都给人以启迪。
具体说来，主要有以下两点： (一)与人为善 与人相处，为善当先。
而这个“善”，应是出自内心的诚意，是诚于中而形于外，而不是巧言令色和徒具 形式的繁文缛节。
《礼记》说：“夫礼者，自卑而尊人”(注：《礼记·曲礼上》)。
如果表面上恭敬热情， 而内心虚伪，或是仅仅内心尊敬，而毫无表情，都是不够的。
应该表里一致，才能从根本上消除人与人之间的` 隔阂、摩擦，进而互敬互爱，友好相处。
尊重他人，就要平等待人，不分贵贱等级，一视同仁。
如果只对上层人士献其礼敬，以财势取人，以利益 交人，其实是小人所为。
《论语·子罕》载：孔子看见穿丧服、戴礼帽穿礼服的人和盲人。
相见时，即使这些 人年轻，孔子必定站起来。
行过别人面前时，一定快步走过，以示敬意。
古人敬人的方法，也有值得借鉴的地方。
首先要尊重他人的意愿，体谅别人的需要和禁忌，不能强人所难 。
不苛求别人做不能做的事，不强求别人接受不喜欢的东西。
古人说：“不责人所不及，不强人所不能，不苦 人所不好”(注：《文中子·魏相》)。
“己所不欲，勿施于人(注：《论语·颜渊》)”，就是这个意思。
在与人交往中，幽默与善意的玩笑往往给人带来轻松愉快，但决不可戏弄取乐。
如果拿别人姓名为笑料，或给 人起不雅的绰号，都是十分不敬的。
南北朝时颜之推就曾对此种不敬气愤而言：“今世愚人，遂以相戏。
或相 指名为豚犊者，有识旁观，犹欲掩耳，况当之者乎”。
(二)礼尚往来 礼尚往来，是礼貌待人的一条重要准则。
就是说，接受别人的好意，必须报以同样的礼敬。
这样，人际交 往才能平等友好地在一种良性循环中持续下去。
因此，《礼记》说：“礼尚往来，往而不来，非礼也;来而不 往，亦非礼也”(注：《礼记·曲礼上》)。
对于受恩者来说，应该滴水之恩，涌泉相报。
在古人眼中，没有比忘恩负义更伤仁德。
孔子说：“以德报 德，则民有所劝”;“以怨报德，则刑戮之民也(注：《礼记·表记》)。
可见，“以德报德”，有恩必报， 是待人接物的基本道德修养。
当然，往来之礼，也该适度。
送礼的本意，在于表达敬意答射之意，所谓礼轻意 重，并非越多越好。
正如《庄子·山木》篇说所说：“君子之交淡若水，小人之交甘若醴;君子淡以亲，小人 甘以绝。
彼无故以合者，则无故以离”。
二、容仪有整
一个人的仪表、仪态，是其修养、文明程度的表现。
古人认为，举止庄重，进退有礼，执事谨敬，文质彬 彬，不仅能够保持个人的尊严，还有助于进德修业。
古代思想家曾经拿禽兽的皮毛与人的仪表仪态相比较，禽 兽没有了皮毛，就不能为禽兽;人失去仪礼，也就是不成为人了。
古人对仪表的要求，不免过于繁琐。
其中最重要的，有如下三个方面。
(一)衣着容貌：《弟子规》要求：“冠必正，纽必结，袜与履，俱紧切”。
这些规范，对现代人来说， 仍是必要的。
帽正纽结，鞋袜紧切，是仪表类观的基本要求。
如果一个人衣冠不整，鞋袜不正，往往会使人产 生反感甚至恶心，有谁会亲近这样的人呢。
当然，衣着打扮，必须适合自己的职业、年龄、生理特征、相处的 环境和交往对象的生活习俗，进行得体大方的选择。
浓妆艳抹，矫揉造作，只会适得其反。
(二)行为举止：孔子说：“君子不重则不威，学则不固”(注：《论语·学而》)。
这是因为，只有庄 重才有威严。
否则，即使学习了，也不能巩固。
具体说来，要求做到“站如松，坐如钟，行如风，卧如弓”， 就是站要正，坐要稳，行动利索，侧身而睡。
在公众场合举止不可轻浮，不可亵，应该庄重、谨慎而又从容， 做到“非礼勿视，非礼勿听，非礼勿言，非礼勿动”(注：《论语·颜渊》)，处处合乎礼仪规范。
(三)言语辞令：语言是人们思想、情操和文化修养的一面镜子。
古人所谓“修辞立其诚，所以居业也” (注：《易·乾文》)。
将诚恳地修饰言辞看成是立业的根基，有一定的道理。
并且要“言必信，行必果”( 注：《论语·子路》)。
巧言令色的人，是不可能取信于人的。
其次是慎言。
古人说，上天生人，于舌头上下 两排牙齿紧密围裹，又在外面包一层厚厚的嘴唇，就是要人们说话一定要谨慎。
当然古人并是要求人们少言语 ，而是说话要视具体情况，当说则说，当默则默。
孔子说：“可与言而不与之言，失人;不可与言而与之言， 失言。
知者不失人，亦不失言”(注：《论语·卫灵公》)。
说的就是这个道理。
合同共同点四
;
摘要：房地产预售制度使房地产企业销售资金回笼与收入确认时点之间存在时间性差异，这就导致了房地产企业三大主表与传统企业三大主表之间既有共同之处又存在着一定的差异。本文先对某煤炭企业三大主表财务数据进行分析，继而又以某房地产企业三大主表财务数据进行对比分析，较为深入地分析房地产企业财务报表在项目所处不同开发周期中财务数据的特点以及在财务报表中的体现。作者还针对房地产行业的特殊性对预售制度及预售制度所带来的其他影响做了阐述。在文章的最后，作者提出房地产企业已经走过了粗犷不规范管理时代，必须通过科学的精细化管理才可以提高房地产企业利润。
关键词：三大主表;预售制度;管理
引言
财务报表中“三大主表”指资产负债表、利润表、现金流量表。资产负债表是反映企业财务状况的报表，体现资产、负债、所有者权益三者之间的关系。资产负债表的作用在于揭示企业的经济资源总量及其分布结构，反映企业的财务实力、偿债能力等。利润表是企业在一定时间内的获利能力情况，评价企业的经济效益和经济效率。现金流量表反映企业一定时期内经营活动、投资活动、筹资活动对企业现金流量的影响。下面将对房地产企业与传统企业三大主表之间的共同点及区别进行分析。
一、房地产企业与传统企业三大主表的共同点分析
“三大主表”三维立体式展现了一家企业的财务状况，多角度对同一经济实体的资产质量、经营业绩，现金流量情况做出报告。房地产企业的“三大主表”在这些方面与传统企业都是相同。但与此同时，房地产企业的“三大主表”在项目不同的开发周期又有着自己的特殊之处。
下面首先对一家传统煤炭企业20_年9月末财务报表数据进行简要分析：资产负债表中：资产总额466.03亿元，负债总额232.41亿元，股东权益总额233.62亿元;利润表中：总营业收入244.94亿元，总利润21.96亿元，净利润15.97亿元;现金流量表中营业性现金流7.43亿元，投资性现金流-12.95亿元，融资性现金流3.07亿元，净现金流-2.44亿元。
通过对资产负债表分析并结合企业实际情况，该企业资产规模较大，属于重资产企业，企业资产负债率49.87%，属于低风险行业，企业还债能力强。通过对企业利润表分析，企业1—9月营业利润率为8.9%，通过查看该企业上半年利润表，该企业上半年营业利润率为1.3%，第三季度营业利润率比前两个季度有了较大幅度提升。通过对该企业现金流量表分析，该企业对外投资规模较大。
传统行业中现金流量表中销售商品提供劳务收到的现金≈（主营业务收入+其他业务收入）×（1+13%）+预收账款增加额-应收账款增加额-应收票据增加额，按照上面模板公式计算该企业销售商品提供劳务收到的现金约为265.1亿元，实际现金流量表中销售商品提供劳务收到的现金273.85亿元，两者基本相等。通过分析数据可以看出，主营业务收入占销售商品提供劳务收到的现金的92.39%，属于第一影响因素;1-9月应收账款增加15.17亿元，应收账款占销售商品提供劳务收到的现金的5.54%，属于第二大影响因素。预收账款增加额及应收票据增加额占销售商品提供劳务收到的现金的2.7%，对现金流入影响偏小。
传统行业中购买商品、接受劳务支付的现金≈（主营业务成本+其他业务成本+存货的增加额）×（1+13%）+预付账款增加额-应付账款增加额-应付票据增加额。按照上面公式计算该企业购买商品、接受劳务支付的现金约为224.85亿元，实际现金流量表中购买商品、接受劳务支付的现金214.28亿元，两者基本相等。通过分析数据可以看出，主营业务成本197.51亿元占购买商品、接受劳务支付的现金104.47%，足以证明主营业务成本对购买商品、接受劳务支付的现金具有举足轻重的作用。其他会计科目增减变化程度对购买商品、接受劳务支付的现金影响比例偏小。传统企业会计报表数据清晰易懂，便于报表使用者对报表的理解。
二、房地产企业与传统企业三大主表的区别分析
以下是某房地产企业单一项目公司20_年末财务数据且该企业20_年首次开盘销售，资产负债表中：资产总额14.68亿元，其中货币资金1.54億元，存货12.38亿元;负债总额11.12亿元，其中预收账款3.43亿元;所有者权益3.55亿元，未分配利润–0.24亿元，值得一提的是账面应交税金为–1409.29万元。利润表中：营业收入0，营业成本0，税金及附加201.89万元，期间费用合计1159.5万元，其中：财务费用60.19万元，本年利润总额为–1388.86万元，所得税567.82万元，本年净利润–1966.03万元。现金流量表中：销售商品、提供劳务收到的现金3.42亿元;购买商品、接收劳务支付的现金1.34亿元;经营活动产生的现金流量净额0.14亿元，投资活动产生的现金流量净额–10.52万元，分配股利、利润或偿付利息所支付的现金4531.71万元，筹资活动产生的现金流量净额3968.29万元;现金及现金等价物净增加额0.53亿元（未包含使用受限资金）。
如果以传统行业的标准对以上财务数据分析，存货占资产总额的84.37%，企业资产过多沉淀在存货中，企业资产变现速度慢;资产负债率为75.81%，企业偿债能力较差且风险大。预收账款占流动负债的55.96%，属于第一大影响因素。预收账款过大，企业面临风险也大。从利润表中可以看到：企业当年没有收入（以前年度也没有收入）、成本，只有相关期间费用，故本年利润为负，但是有企业所得税费用，无法理解。从现金流量表中可以看到购买商品、接受劳务支付的现金仅为预售账款期末减期初，与利润表中主营业务收入没有关系。购买商品、接收劳务支付的现金1.35亿元，但主营业务成本为0，存货增加2.49亿元，无法印证上面“现金流模板公式”。现金流量表中分配股利、利润或偿付利息所支付的现金4531.71万元，但利润表中财务费用仅60.19万元。如果用传统行业会计报表的标准及相关比率来衡量该房地产企业会计报表的话，绝对是令人费解，甚至会认为该房地产企业会计报表在某些地方是错误的。
该房地产企业会计报表没有错误，之所以房地产企业的会计报表与传统企业的会计报表存在较大差异，主要是由房地产行业的特殊性决定的。在房地产行业众多的特殊性中，房地产企业实行的预售制度对房地产会计报表的影响尤为重要。一般企业销售的产品都是可以直接使用的产成品。房地产企业目前实行的预售政策即房地产企业采取预收款方式销售自行开发的房地产项目。
在项目前期预售阶段，房地产企业为了快速回笼资金，前期推出的都是去化速度较快的住宅产品及其他刚需产品。资产负债表中预收账款增多，资产负债率较高，此阶段房地产企业预收账款可以通俗地理解为未达到收入确认时点的收入。衡量资产负债率时可以剔除预收账款增加这一因素。利润表中主营业务收入、主营业务成本为零，只有期间费用，利润为负，但是不能简单地判定为企业经营状况不佳。因为此时只是未达到结转收入、成本的相关标准。现金流量表中的现金流入主要来自销售房屋的预收款资金流入与利润表中的主营业务收入无关。此时项目尚处在于施工阶段，部分工程仍需施工单位垫资施工，现金流总体充裕。
按照我国税法相关规定符合下列条件之一的，应视为已经完工：（1）开发产品竣工证明材料已报房地产管理部门备案。（2）开发产品已开始投入使用。（3）开发产品已取得了初始产权证明。在开发项目达到收入确认条件时点，项目基本已经全部完工，资产负债表中存货减少转入利润表的主营业务成本;预收账款减少，转入利润表中的主营业务收入;利润表可以体现出项目的经营情况。此时，利润表中可能主营业务收入数额巨大且经营利润可观，但现金流量表中现阶段出售的主要是去化较慢的产品，且由于项目完工并交付使用，前期留存的应付工程款也需要集中支付，此时现金流量表中，当期现金流入较少，现金流出较多，现金流紧张。房地产企业在确认收入后，现金流量表与利润表之间的差距依然比较大，不能完全按照传统行业的标准来评判。
房地产预售制度导致了房地产企业销售资金回笼与收入确认时点之间的时间性差异，自然而然的催生了房地产企业预缴税金制度。房地产企业主要税种如增值税及附加、土地增值税、企业所得税均需要预缴税款。1993年12月13日以国务院令135号文《营业税暂行条例》中就明确规定，纳税人销售不动产，于次月缴纳税款，与是否结转收入无关。营改增后，国家对房地产企业依然实行预缴制度。1994年颁布的《中华人民共和国土地增值税暂行条例实施细则》，明确了房地产企业预缴土地增值税。在国税发（20_）83号文中明确规定了房地产企业需要预缴企业所得税。预缴税金制度下，不论利润表是否结转收入，是否有盈利，各类预缴税金均需要按照实际收款时间的次月或者季度缴纳税金。在预售未达到交房标准、未确认收入前，应交税金账面金额为借方余额。在交房确认收入后，根据项目实际情况进行汇算清缴。前例中在预售未达到交房标准时，现金流量表中分配股利、利润或償付利息所支付的现金4531.71万元，但利润表中财务费用仅60.19万元，主要是由于房地产企业开发周期长，项目贷款利息资本化计入成本，利润表中的财务费用一般仅是金融机构手续费及存款利息收入等。
结语
财务报表使用者熟悉了传统行业三大主表的内容，并且通过财务报表可以获取报表使用者需要的财务信息，对企业各类经营成果形成正确的判定。由于房地产企业实行预售制度，我们不能完全按照传统企业的标准来评判房地产企业的会计报表的相关情况。会计报表使用者需要清楚房地产项目所处的不同开发阶段，通过连续若干年会计报表综合评判房地产企业的经营情况。
大部分中国家庭中最大支出仍然是购房支出，再加上近些年房价不断上涨，部分媒体大肆渲染及“房奴”的现身说法等等，对于不了解房地产行业的人们来讲，房地产企业就是民众生活中的“吸血鬼”，房地产行业就是一个暴利的行业。但是根据多年的实际工作经历，房地产企业早已不再是什么可以“一夜暴富”暴利行业，甚至有些房地产企业在实际项目运营中，被市场淘汰最终被兼并或者破产。房地产企业要想在激烈的竞争中站稳脚跟并且不断发展壮大，只有通过科学、规范且适合企业自身的精细化管理不断挖掘企业的盈利能力，才能在房地产行业获得一席之地。
相关热词搜索：;
合同共同点五
1、企业家心比天高。坦率地说，这是优点，也是我们希望看到的。连士兵不想当元帅都不是好士兵，更不用说大将。这些企业家大多不到50岁，事业初具规模，行业地位初步确立，在业内和媒体上声名远播，再加上中国gdp连年两位数增长、本土市场迅速崛起的大背景，正是如鱼得水“心有多大舞台就有多大”的时候。因此，个个都有鸿鹄之志，每个人都觉得自己在不久的将来一定能做成一家世界级的企业。有些还真有可能。
2、开始考虑战略问题。以前都是机会驱动，现在开始考虑一些“我要成为一家什么样的企业”、“我的核心竞争力是什么”这样的战略问题。虽然一时半会还不可能完全转变为战略驱动，但是那些有悟性的企业家至少会在一些不靠谱的“机会”到来的时候让战略的大图适度地平衡一下自己对短期利益头脑发热的追求。
3、开始学着忽悠资本市场。企业发展到这个规模，势必开始引起投资人的关注。先是投资人主动上门忽悠，可企业家多聪明啊，结果被他们忽悠的企业家听多了也跟着学会了以忽悠对忽悠，甚至有过之而无不及。于是企业全面进入了与资本市场在忽悠与反忽悠中对接的时代。
4、企业往往都处在节骨眼上。这些企业要么在从这条增长曲线到那条增长曲线的“拐点”上，要么在从这个商业模式到那个商业模式、或者从这个发展战略到那个发展战略的转型中，还有个别的竟然要一边拐着一边转。
5、账面亏损或微利的，往往其实很赚钱。由于可以理解的原因，这些企业很多账面上都是亏损或微利的。这也不能全怪他们。
6、但“很赚钱”还是没有企业家心里以为的那么赚钱。企业由于财务不规范，很多该付的费用没有付（如四险一金），因此企业真正经得起审计的盈利能力往往连企业家自己都不清楚。比较靠谱的估计是企业真实的盈利水平大都介于税务局看到的数字和企业家头脑中的`数字之间。
7、普遍没有财务预测能力。这个阶段的企业通常都还没有学会预算管理，不要说站在今年看明年，就是站在这个季度看这个季度有时候都会看走眼。财务预测能否准确，反映的其实不是公司财务预测的能力，而是精细化管理的能力。
8、企业家往往公私不分。他们之所以能住着洋房开着名车却拿着区区一两万块钱甚至几千块钱的工资，就是因为他们习惯了把公司锅里的和自己碗里的混为一谈。这种状态下的企业，报表外交易和关联交易有多少，是一件用脚趾头想都能猜到的事。
9、老板无比敬业。这些企业的老板们各有各的辛苦但是都很辛苦，他们往往事无巨细一手抓，没日没夜不休假。我时候我看着他们工作的状态，会觉得他们没有不成功的道理。但是再一想，又觉得他们要想有更大的成功，还真的需要改变一下这种状态。
10、没有真正的股权激励。你问这些企业有没有员工激励计划，他们通常都说有。但是等你真的要求看相关的法律文件，又会发现这些计划其实只停留在企业家的脑海里。你爱一个人有时候只说不做时间长了对方都不干，更何况你要让人家跟着你发财了。
合同共同点六
乙方:(承包方):
第一条:工程概况
建设单位:莆田市荔城区国家税务局
工程名称:办公楼三层修缮项目
工程内容:按图纸及预算内容
承包方式:一次性总价包干
工程造价: 元(含本工程预算设计费20xx元).
第二条:工期约定
施工期限:本工程定于 年 月 日开工, 年 月 日前竣工.
第三条:材料供应方式及要求
本工程所用的材料,品牌,规格由甲方指定(见预算书说明).
第四条:工程结算与付款方式
工程竣工后决算造价核算完毕,在十五天内一次付清.
工程预算中未列入的项目及单价,双方应及时签证作为决算依据.
第五条:工程验收
第六条:其它
甲方单位(盖章): 乙方单位(盖章):
法定代表人: 法定代表人:
年 月
本DOCX文档由 www.zciku.com/中词库网 生成，海量范文文档任你选，，为你的工作锦上添花,祝你一臂之力！
