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新房代理事业部演讲稿 重庆满堂红的兄弟姐妹们，大家好！我是来自新房一区的xxx，很荣幸今天在大家面前展现自己，希望接下来的演讲能给大家带来快乐与激情！今天，我为大家带来的演讲主题是\"202_,为梦想而战！\" 202_早已成为过去，202_...
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重庆满堂红的兄弟姐妹们，大家好！我是来自新房一区的xxx，很荣幸今天在大家面前展现自己，希望接下来的演讲能给大家带来快乐与激情！今天，我为大家带来的演讲主题是\"202_,为梦想而战！\"
202_早已成为过去，202_已经开篇一个季度，我们每天是否过着日复一日的生活，是否只是为了工作而工作？此刻，我们聚在一起，是为了什么，为了梦想，为了尊严，为了能和爱的人过上想要的生活，我们每天都能在新房事业部和江渝北事业部群里面看着发出的喜报，我们每天不断重复着恭喜、恭喜、恭喜，各种NB动态图，也许我们也曾多次想象着下一个发出喜报被恭喜的人是我们自己！我相信，我们每一次call客及带看都是奔着成交的目的去做的，成交的喜悦和未成交的失落都让我们得到了成长！但是，不管成交与否，选择了房地产销售，只要你愿意留在这里，勇于拼搏、奋斗，做一个有毅力的人，我相信，下一个喜报和被恭喜你的人一定是你！
今天，给大家分享一个故事，\"房地产中介，并不是关于房子的生意，事实上，是关于人的生意！\"这句话来自全球最牛经纪人朱泳强的原话，现任职于美商易而安不动产资深总经理！朱泳强的心法很简单，第一是每天耕耘，第二和第三是和第一一样，每48小时成交一单，除开睡觉时间，仅用32小时。他维护客户有3种方法，第一是永不止息的电话攻势，将客户分为三群，时时向客户提醒自己的存在，第一群是粉丝群，这些客户很信任他，总是给他转介绍新客户，他说：\"我对待他们就像对待自己的女朋友一样，除了隔三差五的联系外，还不断创造惊喜，送礼物，一起运动，就像朋友，第二群是正在手中进行中的客户，让客户知道在他身上能赚得到钱，一旦客户有了投资需求，第一个想到的人一定是你而不是别人！第三群是不管怎样联络，从不回应的人，这群人最容易被普通业务员放弃，但朱泳强从不放弃，永不止息的电话攻势，绝不放弃任何机会！让他在入行的第四年做出一年高达183件成功交易。他归纳出顶尖经济人的经验是：\"你赢，我赢，但是你的客户一定要先赢！\"朱泳强在学习销售学期房之前，先帮客户分析孩子学习成绩，再给客户推荐适合的学期房，真正的做到从客户需求推荐最佳房源，这就叫做让客户先赢！
伙伴们，全球最牛经纪人的故事让我感触很深，使我更有动力去拼搏，去认真对待我们这份工作。借此机会，我想对大家说：做为一名房地产经纪人，我是不会选择做一份普通的工作的，我完全可以成为一个不寻常的人，我为我能让更多的人拥有满意的房子而感到骄傲，我决不祈求一份安稳的工作，我要创造，我要冒险，我要成为房地产销售巅峰上最闪耀的明星，我的工作因充满挑战而富有意义，我的人生因奋斗不息而更有价值，我不会在任何客户面前发抖，我也不会拿我的尊严和任何人做交易，我将永远自信，永远挺胸直立，第一次的失败和拒绝只会使我更加坚强，因为我坚信，我一定能成为最伟大的房地产经纪人，为了梦想，为了一切，202_为梦想而战。冲啊！
本DOCX文档由 www.zciku.com/中词库网 生成，海量范文文档任你选，，为你的工作锦上添花,祝你一臂之力！
