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从北京、上海、广州，到湖北、安徽，无论是链家、中原这样的连锁企业，还是在当地扎根十几年的中介门店，六六几乎全部跑遍，她用来自全国上下的大数据告诉观众，“你没看到的不代表就没有”。这里给大家分享一些关于安家电视剧观后感，供大家参考。电视剧《安...
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电视剧《安家》，整个故事发生的背景，就在一家房产中介之中。原本这个行业，就跟大家的生活，有着密切的关系。这一次通过这部戏，也让观众们有了更多的了解。
在《安家》中，孙俪饰演的房似锦，是一名空降而来的房产中介店长。而男一号罗晋饰演的徐文昌，作为另一名店长，两人共同管理这家小小的房产中介门店。
其实这种规模的门店，在现实生活中，最被大家所熟悉、不论你曾经买房、卖房还是租房，或多或少，都跟这种类型的店面打过交道。
很多观众多少也知道，房产中介每成交一笔生意，都要提取不菲的佣金。如果是租房，通常是收取一个月，或半个月的租金作为中介费。
而如果是买房，情况则相对比较复杂。毕竟买卖房屋，涉及交易金额巨大，佣金各家规定有所不同。少则1%，多则3%。其实每一次交易，这个佣金比例，也可以谈判，视情况做出调整。
在电视剧《安家》播出之后，观众们最关心的，就是每一笔房子的成交。这部戏的故事发生在上海，房价高、交易金额更加巨大。作为房产中介的业务人员，能赚到多少钱，当然为观众津津乐道。
首先按照剧中的设定，孙俪饰演的房似锦，和罗晋扮演的徐文昌，两个人作为店长，也可以参与交易买卖。
他们不但能从整个店的利益中获得提成，而且还可以从自己经手的单子里，获得佣金分成。
那么从《安家》开播至今，房似锦到底赚到了多少钱呢?我们可以来简单计算一下。
首先房似锦卖出的第一个房子，是将宫蓓蓓家的旧房，卖给了包子铺的严叔一家。
这次交易的价格，在剧中有明确提及，严叔一次性付款320万人民币。
按照剧中的设定，房似锦所在的房产中介，对每次交易的提成是2%。所以这一单生意，房似锦为公司赚到了六万四千块的佣金。
对于海清饰演的宫蓓蓓来说，这是一个连环单。宫蓓蓓卖出自己的旧房，紧接着就用这笔钱作为首付，购入新房。
宫蓓蓓买入的跑道房，具体成交金额，在剧中并没有提及。不过我们可以从面积和当年的单价，大概计算出这套房子的价格，应该在500万人民币左右。
这样一来，房似锦从这一单上，又拿到了10万块的业绩。
随后，房似锦将自己租下的凶宅，卖给了黄老板。从《安家》这部戏，我们可以看得出来，这个房间虽然是2室1厅，但面积不算太大。
更重要的是，这间房子毕竟不干净。虽然黄老板要求购买凶宅，但是单价无论如何也不会太高。
这栋房子的成交价，大概应该在300万人民币左右，房似锦的业绩又增加6万块。
而在《安家》中，房似锦做过的最大一笔生意，就是将一栋别墅，卖给了一位文艺女青年。
在剧中，我们知道郭涛饰演的阚老板，原本的购房预算是1000万人民币。而这栋别墅，已经大大超过了这笔预算。
从这栋房子的整体情况来看，应该是一个独栋小别墅，建筑面积在200平方米左右，并且还带着一个不小的院子。
在上海这样的别墅，价格不会低于20_万。房似锦的这次交易，又拿到了40万的业绩。
剧情截止到目前为止，房似锦的老洋房，还没有卖出去。把她已经取得的业绩相加，我们得到的数字是六十二万四千元。
不过在《安家》这部戏中，有一个关键数字一直没有给出，就是在安家天下这个中介公司，业务员能拿到多大的提成?
在房产中介这个行业，业务员所能拿到的提成数各有不同。通常越大的公司，业务员能拿到的提成越少，越是小公司，业务员能分得的提成越多。这个数字通常在30%~70%。
以剧中安家天下的规模，业务员所能拿到的提成数，很难达到50%，估计应该在40%左右。
由于以上的几个数字，都是由估算得来，我们可以大概得到，房似锦成为店长后的提成收入，总数应该在20万左右。
而孙俪饰演的房似锦，在成为店长之后，先是用了几个月的时间，装修了一套跑道房。而后罗晋饰演的徐文昌，又经历了从骨折到痊愈的过程。
从这个时间线来判断，房似锦赚到这20万，至少用掉了大半年的时间。
《安家》播出之后，很多观众表示：自己也想去卖房子发大财。但是要知道，像剧中如此顺利的情况，现实生活中几乎不可能发生。
在真实的房产中介这个行业，一、两年不开单，这是司空见惯的常态。绝大多数人，平时只能接一些租赁的交易，加上微薄的底薪，勉强维持生活而已。

电视剧《安家》由孙俪和罗晋主演，讲的是做房地产卖房子的事，这种题材很贴切现在的生活。
人们都为了买房子、卖房子到处奔波，所以我认为孙俪主演的《安家》会再次掀起全民追剧大热潮。
首先这部剧符合大众的口味，讲的是生活中真实的故事!人活一辈子，可不就是为了能有个安稳的地么!可以说人不是在卖房子的路上，就是在买房子的路上，奋斗一辈子只求一个家。
其次电视剧里讲了买房会遭遇什么样的情况，卖房又会遭遇什么情况，而且还有解决的办法。
对于买卖房子一窍不通的人来看，其实很有观看价值的。虽然电视剧中略微夸张了些，但还是有可取之处，看了心里至少能有个底。
再次孙俪有这个能力啊!以娘娘的本事来看，是很有可能再次掀起追剧热潮的。
《安家》收视率高也就说明了这个问题，孙俪在之前的《甄嬛传》和《那年花开月正圆》中，都取得了不错的成绩!《安家》有可能会延续上两部的辉煌，成为20_年的爆款黑马。
然后就是这部剧不止有孙俪一个人啊，还有其他的演员也自带流量，比如罗晋、海清、张萌和郭涛等等，都是老戏骨拥有超高人气。
想要带动这部剧的热度那是轻而易举啊!一个人不行，不是还有一个团么，强强联合总能有意想不到的效果。
虽然之前孙俪因为捐款数额太低，造成不少网友很抵制看她的戏，不过那只是一小部分，还不足以造成影响。况且喜欢她的粉丝千千万，挑选剧本的眼光有那么好，有很大概率会有《甄嬛传》那样的热度。

最近有一部行业剧《安家》火了起来，昨天我下楼放风，都能听到邻居们戴着口罩议论剧情。
这个号称中国首部以房产中介为题材的行业剧，版权来自于日剧《卖房子的女人》，尽管剧情差异巨大，但估计每一个房产经纪人都会去追这部属于“自己”的剧。
《安家》的编剧是六六，就是那个写过《蜗居》、《双面胶》、《心术》等大火剧，并在网上怼的百度京东出来道歉，怼的王思聪吴秀波上热搜，怼天怼地怼空气的那个六六。
有点公知范儿，但她的确是个编剧。
六六曾说自己有个特点，就是剧本写的很慢，因为需要去一线去做调研和访谈。
据说写《心术》这部反映医患关系的剧前，六六曾在上海多个医院卧底半年，搜集各种案例素材。这种“耕地派”的编剧风格，也让六六在描绘职场故事时，比别的编剧更接地气，这也是我选择追《安家》这部剧的最大原因。
《安家》开播后，评价两极，有人说很真实，有人说有些假。这么多年，我前前后后买卖过多套房子，接触过数家公司的数十位经纪人，多少有些“专业”眼光。如今剧情已过1/4，我试着摆一摆剧中情节的一些门道。
这个剧中有很多场景都真实存在，比如一条街上连续几家门店紧密相邻相伴相杀，比如小红帽店长带大家跳“抓钱舞”打鸡血，比如小中介阿拉丁用低中介费抢单，比如房产证上要不要写媳妇名字，以及挑剔的客户和奇怪的需求等等。
六六和媒体说自己在多个城市的中介门店做了调研，取材都源自真实人物和真实故事，这个的确能看出来。
剧中也展现了房产经纪行业高竞争下的混乱与秩序，也演出了房产经纪人这份职业的艰辛和光环。尤其孙俪扮演的房似锦，身上那股子拼劲儿，还真和我认识的某一位挺像。但剧中也有一些大家比较关注细节，可能会引起一些争议。
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细节一：经纪人应不应该穿正装上班?
我每次看安家天下店里乱七八糟的穿着我都有些尬，尤其那个王子健，穿的跟Tony老师一样，居然能做销冠?
这和真实情况差异有些大，链家的经纪人基本都是一水的深色套装+绿色工牌。
21世纪不动产是金色，金色门头和金色制服从1971年用到现在。服务业尤其高端服务业，标准化的制服是个品牌符号，代表管理的标准化和体系化，也给客户强烈的专业感暗示。
比如21世纪的金色制服，就对应其服务理念。而Tony老师们头顶各种潮流发型，应该也是想暗示客户自己的技艺有多高超吧。
02
细节二：有没有985学历的经纪人?
鱼化龙作为985名牌高校毕业生来卖房子，很多人不理解。其实一二线城市的房产经纪行业这些年变化很大，门店越来越漂亮，工具越来越互联网化，只要肯用心收入也会可观。
大学生做房产经纪人早不是什么稀罕事儿，我认识的多位链家的经纪人，大多都是统招本科毕业，还有一位是北航的，据他说重点大学毕业的经纪人，链家还不在少数，大多成长的都很快。
03
细节三：门店里的师徒文化
我了解的大型中介公司，师徒制比较常见。尽管少数TOP公司有系统的培训机制，但老带新传帮带，还是这个行业能够传承的根本。
我认识的一位年轻的经纪人，有一位好师傅带，入行四年已经是大区销冠，现在是M8级别，管理着一个7人的团队，也成为了别人的师傅。
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细节四：房似锦装修跑道房卖给客户
这个争议比较多，其实多年前，就有中介公司帮客户把老房子翻新卖出的操作，业内叫房屋美化，但一般是客户出钱或者中介公司共同出钱，不可能是经纪人或店长自己操作。不知什么原因，现在很少见了。
美国有类似商业模式的平台，国内好像也有几家创业公司做这个，还拿到了知名风投的融资，能否做大尚待观察，但市场需求应该是有的。
05
细节五：店长到底会不会撬店员的客
客在房产经纪行业不少见，主要是竞品之间，有次中介带我看房，看完一套出来就有人和我沟通，说他们手里有更多房源，中介费还更便宜。
但类似剧中店长抢下属客户的，我还比较少见，尤其是相对成熟的一二线城市。链家的店长(他们叫商圈经理)好像只负责门店管理，不亲自做单，那就更不存在抢客了。
我认识的链家经纪人告诉我，内部的撬客属于违规行为，会被严厉处罚。他们还有一个叫“ACN”的机制，经纪人在一单交易中会一起合作，然后根据不同的角色来分佣金。
我想这样的机制能让门店的氛围更融洽，不会防外又防内，那太紧张了。安家天下相对和睦的氛围有点像链家，但没有合作却有撬客，这点上其实挺矛盾的。
06
细节六：中介费选高的还是选低的
这是剧中一个比较冲突性的事件，客户选择了中介费便宜的阿拉丁，买房后房子被查封，阿拉丁做了甩手掌柜。而同样的情况，安家天下则会担责会给客户赔付，但中介费收两个多点。这种情况你选谁?
国内大的经纪公司费率一般都在2-4个点。房子越来越贵的前提下，中介费跟着涨的确肉疼。
客观来说，和国外4-6个点的费率相比，国内不算离谱，但高收费背后应该是高价值的服务。如果只是提供个房源信息，签约后啥都不管，我觉得一个点中介费都贵。
买房毕竟是个百千万的消费，就得有足够专业的服务，足够体系化的风控保障，这样才让人觉得值。我猜六六应该访谈过链家，当房似锦嘴中说出八大承诺的时候，我心想这不是在说链家的八大安心服务承诺吗?
另外麦田好像也有七星服务，大概也类似意思。
07
细节七：中介门店要不要照看孩子和狗
第四集里，房似锦和徐姑姑因为小区居民在门店安置狗狗、孩子、代收快递等出现经营理念的冲突。
其实我觉得中介门店就是做深耕社区的生意，用各种方式维持和邻里的关系非常必要。
但经纪人做这些公益小事的时候，别总想着怎么能卖出房子，别把社区邻居看成移动的钞票，眼光放长远一些，去发自内心的做好事。
我去深圳的时候，发现有一家叫美联的中介品牌，开了个物业会客厅，把门店的物理空间改造成“便民中心”、“趴体屋”、“游戏厅”、“作业室”和“装修设计体验馆”，这是挺有趣的实践，尽管看起来这些设施不挣钱，但能够和客户发生更多的连接，也就孕育着机会。
另外，行业老大链家的社区连接相对做的更早，门店的便民服务很多人都知道，尤其免费打复印，几乎让周边的打印店都难以维持。
总体来说，作为行业职场剧，《安家》的品相挺不错，希望后面别太多感情戏，淡了职场的味道。
目前为止，我个人最不喜欢的其实是房似锦作为资深从业者的一些操作，比如成交为王、套路客户、抢单撬客，可能也是很多行业观剧者们吐槽最多的地方。
客户都不是傻子，这种短视的做法，是不可能长远的，毕竟客户的口碑才是经纪人最宝贵的财富。
最后，我特别喜欢剧中的一句话，“你以为客户来找你是买房子?其实客户是要安一个家”。
这句朴素的话特别打动人，是啊，买房子对大多数人来说都是人生中最重要的一次采购，承载了几辈人太多的东西。
这句话也体现了房产经纪人这个职业沉甸甸的社会价值，希望广大经纪人朋友可以多做一些让行业变好的事情，让老百姓们都能“安家”!

前不久《安家》这部剧开播了，这一部剧的是由日剧《卖房子的女人》改编而成的，它讲述的是房产中介房似锦卖房子的过程中遇见的许许多多的事情，她与原店长徐文昌见证了客户的点点滴滴。
这部剧自上映热播以来，有的人叫好，但也有的人觉得剧情有些悬浮，因而在豆瓣评分上，《安家》也不过才迈入及格的分数线。改编一部剧，很少能有成功的电视电影，比起《卖房子的女人》，安家似乎输了一筹。
《安家》这一部剧由孙俪主演的房产中介店长。一身西的房似锦，看上去非常的干练，在第一次卖房的时候，她把10年卖不出去的跑道房成功的改造成另一个怀有二胎的高知家庭所喜欢的样式。更是从客户的角度出发，成功地说服了客户买下这套房。
《安家》在服务上参加对于房产中介的细节描述展现了他们的生活状态，各种给客户推房源，面临客户的刁难，还要持之于微笑。甚至房似锦撬走了王自健跟了半年的单，都是现实的体现。
然而就这样，充满着强势的房似锦，却照样面临着原生家庭所带来的痛苦。
“100万什么时候到账?要么你把钱给我汇到账上，要么下周上海见。”房似锦的妈妈一张口，看炸了不少的网友。
这种把女儿当成仇人，像吸血鬼一样拼命吸食着女儿，一路打拼下来的积蓄的妈妈。这是众多国产剧里经常发生的一幕，《欢乐颂》樊胜美，《安家》里的房似锦，多么熟悉的配方。重男轻女的社会问题，能在电视剧一幕又一幕的展现，引发的广大关注，可见，在中国这样的原生家庭有不少。
背负着原生家庭痛苦的房似锦，她是不受欢迎的第4个女儿，一出生就差点被妈妈塞到井里淹死，还好爷爷将她抱养，在上学时候，家里人更是以没钱的理由拒绝了她读书。
别人跑步是健身，房似锦是为了活命。从小到大，从未感受到家庭的温暖，甚至被姐姐们欺负，成年后，赚钱还要面临着被父母吸血。似乎每一个坚强的女性里，都有一个原生的家庭。小时不疼爱，长大还一次又一次地要钱，贪婪无厌的索取着女儿。
如果拿不到钱，绝大多数的原生家庭都以媒体曝光等形式用社会的舆论指责女儿。最好闹到女儿待不下去，闹到女儿没面子，才甘心。
这究竟是上辈子欠了多少的债，今生才得以有这么个家。
在《我的真朋友》中的店长也是一位生在原生家庭里的孩子，小小年纪她就出去闯荡。
“你说你们供我上大学，学费是你们出的吗?我学费是我寒暑假，辛辛苦苦打工赚来的，家里盖房子，张口就跟我要20万，那时候，我刚来上海没多久，你们想过那20万，我是怎凑出来的?”
店长言语间失声裂肺的委屈，但是，打不动一个原生家庭的父母，对他们而言，不会关系你过得如何，只会一味的索取，像狗皮膏药一样，想甩都甩不掉。
《都挺好》里苏明玉有一句话说得特别对，“我就长在这样的家庭里，想逃都逃不掉。”人是一个有感情的生物，即使说明与母亲断绝了关系，老死不相往来后，苏明玉在母亲去世的那会，还是为母亲买墓地，之后也照看着她的父亲。
同样《安家》里的房似锦，明知道她母亲的狮子大开口，一声又一声的一百万的逼迫，却照样未曾与母亲断绝来往。
海灵格有过这样一个描述：“孩子们的爱是无限的，通过受苦而和自己的父母联络在一起，对他们来说，是一个巨大的诱惑。”人的感情是非常复杂的，或许在房似锦心中明白，生在这样的家庭里，是无尽的索取，然而谁又会下得了狠心抛弃剪不断的血缘呢?
或许是断不开的血缘，对父母有所期许，在妈妈一次又一次的无理取闹的时候，终究像母亲妥协。
近年来国产剧似乎喜欢上了原生家庭，每次碰上这样的剧情，看的观众如鲠在喉，却又引起人的共鸣。在当今社会上特别在历史中，重男轻女的家庭很多，历史遗留下来的问题，即便是如今的男女平等的社会，依旧难得以解决。
有人说“天下无不是的父母”，然而，在原生家庭里就是存在这样不是的父母。
《欢乐颂》的樊胜美，也是逃不出原生家庭的女孩。有次樊胜美每一脸哽咽着对着电话里借钱的母亲说，“我都30岁的人了，一分存款都没有，每个月还得借钱往家里汇，我有一个好哥哥，一个隔三差五给我了，过的好哥哥，你让我找谁呀?我怎么找谁愿意找我这样的?”
但电话那头的妈妈，即使听到女儿哽咽地哭诉，却依旧掀不起她内心的波澜，要知道一心只为了钱。恨不得女儿卖血偿还她养育之恩的母亲，她只要拿到钱，才不管，你钱从何而来。
像这样原生的家庭，榨干女儿的家庭，是为了什么?为了是给自己儿子买房。他们倾尽了对儿子的爱，却吝啬给女儿一份的关怀。“你弟弟娶不上媳妇，我抱不上孙子，这是最大的丢人。”这是曾慧敏爸爸说的。他把女儿的牺牲当成了理所应当，在这个社会中，这样的原生家庭还是有的。
“苏明玉，你是个女孩，你怎么能跟你两个哥哥比呢?”不喜欢你没什么理由，就是由于你并不是男孩子。它以作品的形式把两者间的矛盾血淋淋地撕开，呈现在观众的眼前，没有遮羞布的掩盖，引起广大群众的共鸣。
社会上这样的事情层出不穷，原生家庭带给的童年或许尽是无尽的苛责，生在这样家庭的女孩，要学会坚强，成熟理智地面对这个家庭。学会多爱自己一点，或许这样是对自己的保护。

由孙俪、罗晋、张萌、王自健等人主演电视剧《安家》如今播出到第20集，剧情越来越赶，好几个单子的故事还没有交代清楚，就草草收尾了，给观众留下来些许疑问。
1.凶宅邻居
房似锦在初到安家天下静宜门店的时候就选择租了一个凶宅，当时镜头把凶宅附近以及凶宅的内部环境拍摄的十分恐怖，让观众以为这个凶宅肯定会有事情发生。
凶宅的邻居蔡阿姨由闫学晶饰演，在房似锦接手宫蓓蓓的单子的以后，蔡阿姨带人去看过宫蓓蓓的房子，也正是因为蔡阿姨带人去，所以促使了房似锦更快地把房子卖给严叔严婶。还有在黄老板因为相信了算命大师的话，要买下房似锦租的凶宅的时候，蔡阿姨也出面在黄老板面前说过话，也算是又一次助攻了房似锦。
本以为这个蔡阿姨应该会是个重要的人物，但是却在房似锦搬走以后就再也没有出现过。对于为什么蔡阿姨会主动帮助房似锦当“托”，让房似锦更好地完成交易，剧中也没有给出解释，这成为了观众心中的一大疑问。
2.阚太太与渣男
阚文涛出轨知否，想要给一套房子打发知否，可是知否却并不愿意。而阚太太因为跟踪阚文涛而发现了阚文涛出轨的事实。房似锦瞒着所有人主动接下阚文涛的单子，帮知否买下来一栋别墅。阚太太得知消息以后，去店里打了房似锦一巴掌，还扬言不会放过房似锦。
可是故事却在这一巴掌以后戛然而止了，给观众留下了一大堆疑问：阚文涛到底是会如何处理自己的婚姻呢，知否在拿到这套房子以后还会不会继续打扰阚文涛呢，阚太太又会怎样报复房似锦呢，以及能否接受阚文涛的讨好，继续两人的婚姻呢?这些问题在剧中都没有交代清楚，又开始讲述起下一个单子了。
3.赖皮的老太太一家
从第一集房似锦来到安家天下静宜门店开始，就在打老洋房的主意，让观众等待了20集，老洋房的单子终于出现了。老洋房的主人龚先生因为公司面临资金周转的问题，不得不卖掉自己祖辈留下了的老洋房。而老洋房里面曾经住着一个远方亲戚，这次老太太一家听说老洋房要被卖掉，都想要来分一杯羹。一家七口赖在小平房里面死活不走，老太太仗着自己年纪大，年轻人不敢轻易动她，所以倚老卖老。
龚先生无奈之下请来了工人打算拆了小平房，老太太一家拼死阻挠，还请来了警察。等镜头再回到老洋房的时候，毛总已经买了下来，而那个小平房已经变成了平地。对于两边人在警察局的争论过程，平房怎么就被拆掉了，以及无赖的老太太一家人是怎么接受这个事实的，剧中都没有给出交代。
虽然剧情节奏快、不拖沓是好事，但是至少也应该把故事交掉清楚，注意剧情的细节方面。
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