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遇到像你推销保险的工作人员你会怎么办？你是否第一印象就认为保险就是欺骗人的？生命人寿一位销售人员讲解自己的工作经历时说到，经常在工作的时候被无辜戴上“骗子”的帽子。为了避免自己或同行的工作人员在以后被偏见的对待，也为了更多的大众能正确认识保险，为自己的生活和生命购入一份保障，生命人寿在此像广大朋友理性介绍保险的重要性。
生命人寿的工作人员讲，保险其实广泛的讲就是分散风险、消化损失的一种经济补偿制度。在此，生命人寿的工作人员从三点具体为大家讲解了保险的重要性。一是从风险管理的角度讲，生命人寿工作人员称保险是风险转移的一种机制，我们可以通过保险将众多单位和个人结合起来，将个人应对的风险转化为大家共同应对，从而提高了我们对风险造成的损失的承受能力。生命人寿工作人员称，从风险管理角度讲，保险主要的作用在于分散风险和损失。
生命人寿认为从经济角度看是对待风险的第二种解释。保险是投保人的一种财务安排，是投保人为了分摊意外损失、提供经济保障的财务安排。生命人寿工作人员表示，投保人用交纳的少量的钱购买保险，实际就是将未来的不确定的大额损失转化为小额支出。生命人寿工作人员还指出，在人寿保险中，保险还具有储蓄和投资的作用，具有理财的特征。
从法律角度看是生命人寿工作人员对保险的第三种解释。保险作为一种合同行为，保险的双方当事人在法律地位平等的基础上签订合同，双方分别享受各自的权利同时也承担各自的义务。
生命人寿负责人也表示，在竞争激烈的保险行业，越来越多的人将服务看做行业竞争的重点。在未来的道路上，生命人寿也将以最大的诚信原则和最晚上的售后服务为客户服务，励志在寿险行业闯出自己的一片天。
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不知道你是否有过这样的经历，当有保险人员和你聊天时，你会自动将其想象成别有所图；当保险人员向你解说保险的重要性时，你会自动将其想成他的目的是推销产品？生命人寿一销售人员称，多数人在初次接触保险时都会有潜意识的抵触心理。小编只想在这里为大家解说一下，选择正确的保险，你不是被“ 忽悠 ”而是被“ 护佑 ”！
生命人寿的一位销售人员向小编讲述说，很多人已经达到谈保险色变的地步，对于保险人员，他们会一竿子将你打死。该销售人员称，风险是未知的，我们为了能更好更顽强的生活，为什么不在自己力所能及的时候为自己购入一份保障？风险无处不在，生老病死是人的一生中最无法掌控的事情。
该生命人寿销售人员也向记者介绍了一些案例：
李嘉诚先生的富有尽人皆知，但是，他把这一切都看做身外之物，他说： “ 人们都说我很富有，其实真正属于我个人的财富，就是为自己和家人买了充足的人寿保险。”
梅艳芳走了，留给家人几千万的保险金；
2024 年初的北京南四环的恶性交通事故，警示人们：并不是只要我们小心翼翼的就会平安无事......2024 年新疆的大火 , 警示人们：意外不知道会发生在什么时间......保险不仅能为我们提供保障，生命人寿销售人员称，保险还是我们忠实的患难之交。该生命人寿销售人员称，由于家庭、工作和生活等各种可观因素的存在，我们的至亲和朋友终有力不能及的时候，而保险，却可以在我们有难时鼎力相助。
生命人寿一高层表示，很多人对保险缺少更正确和可观的认识，而生命人寿辽宁朝阳中支销售服务部发起的“千人进百家社区”宣传活动很好的弥补了这一点。此外，生命人寿也通过各种社会公益活动提高自己的知名度和赞誉度，希望通过一些活动引起社会反响，以期达到双赢的效果。
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司庆专供，富贵花开
投保要素
交费期：趸交、3年交、5年交、10年交
保险期间：至81周岁
投保年龄：30天至55周岁
产品特色
返保险费：合同规定有保证，满期保险费全部返还
收益很快：10天犹豫期满立即给付保险金额的10%，生存年金年年给付
收益多：如果所返的钱中途不领取，进入万能账户日计息，月复利，终了红利大空间
产品功能
应对加息：犹豫期满给付保额的10%，60周岁前每年给付有效保额的5.5%，60周岁后每年给付有效保额的10%
抵御通货膨胀：以保额为基数进行复利分红，自动累加，有效抵御通货膨胀
灵活规则：年金返还有保证，满期承诺返保险费，万能账户更灵活
富贵花产品利益解析
（0岁女孩，10年交费，10万元的保险金额，年交保险费35700元）一返还快：这款产品生效十天（也就是渡过犹豫期）就可以领第一笔钱10000元，这10000元你可以领走，也可以不领走，公司将以日计息，月复利的方式给你计算利息。
二固定利息：60岁前按10万元计算固定利息5.5%（每年5500元），60岁到81岁固定利息10%（每年10000元）
三浮动利息：这是一款分红产品，而且采用的是保额分红，是按照保险金额10万元来分红的，按照现在的分红水平的话每年有1200多元，分红非常的高，分得的红利加在原来10万元的保额基础上参与下分红和领取，以此类推，红利和领取的金额一年比一年增多，保证你的钱保值增值
四满期利息：采用的是保额分红，合同满期时公司还要额外给付一笔满期利息（终了红利），使你的钱在保值的基础上赚一大笔钱
五到期还本：除所有领取的钱外，合同满期时公司还要将你的本金（所交的保险费35.7万元）全部返还给你
六定活两便：每年的固定利息和浮动利息如果不领取，保险公司有专家为你再次投资，以日计息，月复利的方式给你利滚利的计算利息，收益非常的高，如果你中途想要用钱，随时可以到保险公司支取，非常的方便  七豁免保险费：保险合同生效后既有保险的保障功能，同时，如果投保人60岁前因意外身故或者全残，以后每年的保险费都不用交了，所有该有的利益都不受影响，一张保单保两人。备注：有效保额=基本保险金额+累积红利保险金额
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随着人们对健康愈加重视，寿险企业越来越多的出现在大众眼前。可是最近一位生命人寿的工作人员抱怨称，虽然对保险重视的人越来越多，但是认为保险是“骗人”的也不在少数。
针对这种情况，生命人寿一高层领导表示，对大众普及保险常识是非常必要的。此外，该生命人寿高层领导表示，保险在中国因为起步较晚导致一些民众对保险品牌的认知度并不高。他表示，生命人寿作为保险企业，要想在国内做大，在提高生命人寿工作人员自身的业务能力和业务素质的前提下，打造多元化的保险业务，是让生命人寿深入人心的快捷有效的途径。
针对大众对保险业的“偏见”，保监会主席项俊波13日在“2024中国保险业发展年会”上表示，保险业在为城镇化建设提供长期稳定的资金来源方面还有很大空间，在完善医疗和养老保障体系方面可以大有作为。而商业保险作为养老保障体系中的第三支柱，未来可以发挥更大作用。
项俊波表示，我国保险业增加值占比、保险资产和养老金资产与发达国家相比仍有很大差距，说明保险业在服务和促进经济增长、完善金融体系，为城镇化建设提供长期稳定的资金来源方面还有很大的空间，在促进科技创新方面也能发挥积极作用。
生命人寿服务部负责人表示，为了响应保监会的号召，更为了生命人寿进一步夸大寿险市场，生命人寿一直秉承诚信服务、奉献社会的态度签约客户。另外，为了避免一些客户因选错保险而将保险行业一竿子打死，生命人寿工作人员提醒大众要从赔偿能力、险种选择、售后服务等多方面参考选择寿险企业，只有根据自身情况选对险种，保险才能为你雪中送炭。
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随着保险知识的逐渐普及，大众的投保意识也逐渐加强。在选择投保公司和险种时，生命人寿负责人提醒大家，选择投保寿险要注意以下几个方面。
1、生命人寿工作人员提醒您，选购保险时首先要考虑的就是保费的支出。也就是说我们要量力而行，一般以个人年收入的10%到20%用于购买保险为宜。当然，具体可根据自己的实际情况决定。
2、对于医疗护理费用类可以早作打算。生命人寿工作人员称，一般老年人退休后的交际活动会相应减少，所需费用大概为退休前的70％~80％左右，所以生命人寿建议大家对医疗护理费用要早作打算以备不时之需。
3、如果有能力的话，生命人寿工作人员建议大家在选购险种时要考虑自己的实际情况。有条件的话，人生不同阶段都会有不同需求，大家可以在不同阶段为自己选择适合的保险品种。这里主要有两大类：一是年轻时为事业打拼阶段，刚踏入社会有了收入就应自筹保费，以免发生意外后长辈们无措。因此，生命人寿建议此阶段购买保险应以死亡、残疾保障为主。二是成家后负有家庭责任的阶段最需要保障，家里谁出事都可能会使家庭经济出现问题，因此生命人寿建议此阶段主要考虑购买大病和意外保险。
购买一份保险的过程，即是签订一份正规法律合同的过程。为了保证您购买到一份合法、可靠、有利的保险，生命人寿工作人员建议大家一定要理智选购，要结合自己所需选购，只有选择自己适合的保险，保险才能真正的为您雪中送炭。
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