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第一篇：生命人寿举办“爱无疆 责任在行”保险体验活动生命人寿举办“爱无疆 责任在行”保险体验活动为加强保险公众宣传力度，提高公众保险意识，7月4日，由保险行业协会组织，生命人寿郑州中支承办的《生命人寿“爱无疆 责任在行”保险体验主题活动》...
第一篇：生命人寿举办“爱无疆 责任在行”保险体验活动
生命人寿举办“爱无疆 责任在行”保险体验活动
为加强保险公众宣传力度，提高公众保险意识，7月4日，由保险行业协会组织，生命人寿郑州中支承办的《生命人寿“爱无疆 责任在行”保险体验主题活动》在郑州中支二楼职场隆重召开。社会公众代表、网友代表及业务伙伴等50余人到场。本次活动也得到了腾讯大豫网的高度关注，全程见证了此次活动。
活动首先由生命人寿郑州中支总经理王科致欢迎辞。生命人寿王总对到场的媒体及公众表示热烈欢迎，并详细介绍了生命人寿的发展概况及服务理念。随后播放的生命人寿宣传片让到场人员对生命人寿的发展历程及发展前景有了清晰的了解。活动现场还设置了有奖问答环节，现场氛围火热，公众积极参与，在赢得奖品的同时又加深了对生命人寿的了解。有奖问答后，郑州中支培训部经理李莹带来了生命人寿产品及服务的推介，李经理深入浅出的讲解让大家对保险、生命人寿和生命人寿产品有了更深入的了解和认识。活动现场，还特别邀请了两位客户进行理赔分享，其中一位获赔10万余元的重疾理赔金的客户用自身经历让现场人员深刻认识到保险带给一个家庭的重要保障作用。
活动的成功举办不仅充分展示了郑州生命人的精神面貌，也搭建了一个生命人寿与社会公众的沟通交流平台，让社会公众更近距离的接触、了解、认可生命人寿，有力提升了公司品牌知名度。
第二篇：生命人寿黑龙江分公司参加“爱无疆 责任在行”保险公众宣传日活动
生命人寿黑龙江分公司参加“爱无疆 责任在行”保险公众宣传日活动
为进一步提升行业及生命人寿公司形象，加强保险公众宣传工作,推动保险行业形象持续改善和保险意识不断提高，生命人寿黑龙江分公司于2024年7月8日参加了黑龙江保监局及省保险行业协会组织的保险公众宣传日活动。
清晨，天公不作美，一场及时雨给久违的高温天气带来了丝丝凉意，也给活动现场布置带来了不便，但生命人寿黑龙江分公司的工作人员并没有因为阵雨天气影响工作。生命人寿工作人员一早就来到了活动地点——索菲亚教堂，确定展位并对展台进行仔细的布置，摆放宣传资料和展架。虽然天空下着雨，但生命人寿的宣传人员仍然以最甜美的微笑、最优质的服务等待前来咨询的市民们。
生命人寿的宣传人员紧紧围绕保护保险消费者利益的宗旨，以“爱无疆，责任在行，保险让生活更美好”为主题，以强化宣传投保提示和风险提示为重点，配合宣传资料，向市民普及保险消费和维权知识，得到了现场市民的一致认可和好评，大家对生命人寿宣传人员的解答和服务给予了高度的赞赏。
本次活动得到生命人寿黑龙江分公司总经理室的高度重视，生命人寿分公司银代分管总李广禹亲临活动现场指导工作。李总与过往的市民亲切交流，宣传保险的意义与功能，询问市民对保险的看法，并对大家咨询的问题一一进行解答。与此同时，李总还与在现场进行巡查的黑龙江保监局董波局长、省行业协会领导进行了亲切的交谈。在众多保险公司中，生命人寿黑龙江分公司以其专业的形象、完善的宣传工具得到了监管部门领导和同业公司的称赞，成为整个活动现场中一道亮丽的风景线。
本次宣传活动有效提升了公司的品牌形象和影响力，展现了生命人寿黑龙江分公司勇担社会责任的精神风貌。在提升公众和消费者对保险业及生命人寿认知的同时，拉近了保险业与社会公众的距离，有效地促进了业务发展。在今后的工作中，生命人寿都将继续努力，为服务龙江保险业务腾飞做出更大的贡献，全力实现“保险，让生活更美好！”
第三篇：2024全国保险公众宣传日启动关爱儿童 生命人寿“责任在行”
2024全国保险公众宣传日启动关爱儿童 生命人寿“责任在行”
7月8日第二届全国保险公众宣传日，生命人寿保险股份有限公司上海分公司在浦东新区生命人寿大厦前举办了以“爱无疆，责任在行”为主题的公益宣传活动。在这个保险行业的特殊日子，生命人寿精心设置了亲子活动、公益活动，让现场参与者到活动中去认识保险、感受保险带给生活的美好，同时设置了生命人寿保险宣传站为大家讲解保险知识、解答保险疑问。
生命人寿上海分公司总经理施文澜表示，今年的宣传日主题旨在宣导保险蕴含着爱的力量，传播的是关爱社会、关爱他人、关爱未来的责任传承。活动现场生命人寿工作人员、居民消费者以及众多小朋友们纷至沓来，互动交流的热情十分高涨。
其中最具感动环节是亲子互动场面。小铲子、小锄头、营养土、彩色陶粒……在生命人寿今年举办的宣传日上，亲子互动环节可谓一大亮点。只见十多位小朋友人手一个小盆栽，在家长们的帮助下亲手将植物种入泥土中，并按照生命人寿工作人员提示为新盆栽做起了装饰。种植完成后，小朋友们当场在吊牌上为新植物写上名字及生日，回到家后，他们将细心呵护这颗爱心种子让它生根发芽。
生命人寿上海分公司副总经理甄丽莉表示，“保险就好比一颗会长大的种子，从出生时就陪伴直到我们长大、老去。因此，保险需要我们用心去理解和感受，也需要我们付出信任和真诚，这样它才会成长成一颗大树，为我们遮风避雨保护自己和家人。”
可见从家长到小朋友，被邀请前来参与活动的十组家庭，完全融入到了精心设置的各个亲子节目中。现场一位家长张女士表示，“宣传日让我们真正从活动中去认识保险，不仅让参与者体验了活动的乐趣，也从中获得了保险知识普及。”
第四篇：生命人寿富贵花年金保险
生命人寿富贵花年金保险（分红型）
生命人寿十周年庆专供险种 富贵花年金保险（分红型）
司庆专供，富贵花开
投保要素
交费期：趸交、3年交、5年交、10年交
保险期间：至81周岁
投保年龄：30天至55周岁
产品特色
返保险费：合同规定有保证，满期保险费全部返还
收益很快：10天犹豫期满立即给付保险金额的10%，生存年金年年给付
收益多：如果所返的钱中途不领取，进入万能账户日计息，月复利，终了红利大空间
产品功能
应对加息：犹豫期满给付保额的10%，60周岁前每年给付有效保额的5.5%，60周岁后每年给付有效保额的10%
抵御通货膨胀：以保额为基数进行复利分红，自动累加，有效抵御通货膨胀
灵活规则：年金返还有保证，满期承诺返保险费，万能账户更灵活
富贵花产品利益解析
（0岁女孩，10年交费，10万元的保险金额，年交保险费35700元）一返还快：这款产品生效十天（也就是渡过犹豫期）就可以领第一笔钱10000元，这10000元你可以领走，也可以不领走，公司将以日计息，月复利的方式给你计算利息。
二固定利息：60岁前按10万元计算固定利息5.5%（每年5500元），60岁到81岁固定利息10%（每年10000元）
三浮动利息：这是一款分红产品，而且采用的是保额分红，是按照保险金额10万元来分红的，按照现在的分红水平的话每年有1200多元，分红非常的高，分得的红利加在原来10万元的保额基础上参与下分红和领取，以此类推，红利和领取的金额一年比一年增多，保证你的钱保值增值
四满期利息：采用的是保额分红，合同满期时公司还要额外给付一笔满期利息（终了红利），使你的钱在保值的基础上赚一大笔钱
五到期还本：除所有领取的钱外，合同满期时公司还要将你的本金（所交的保险费35.7万元）全部返还给你
六定活两便：每年的固定利息和浮动利息如果不领取，保险公司有专家为你再次投资，以日计息，月复利的方式给你利滚利的计算利息，收益非常的高，如果你中途想要用钱，随时可以到保险公司支取，非常的方便  七豁免保险费：保险合同生效后既有保险的保障功能，同时，如果投保人60岁前因意外身故或者全残，以后每年的保险费都不用交了，所有该有的利益都不受影响，一张保单保两人。备注：有效保额=基本保险金额+累积红利保险金额
第五篇：生命人寿举办答谢观影
富德生命人寿举办2024年VIP答谢观影
3月12日，富德生命人寿上海分公司在兰馨.悦立方影城举办了一场精彩纷呈的观影活动。
为感恩回馈VIP客户长期以来的关爱和支持，3月12日，富德生命人寿上海分公司在兰馨.悦立方影城举办了一场精彩纷呈的观影活动。本次活动为客户献上了当下口碑最佳的迪士尼动画巨作《疯狂动物城》。生动可爱的动物形象、一波三折的故事情节、耐人寻味的动画内涵，不仅吸引了小朋友们，同时也让家长们全神贯注。整场活动氛围轻松而愉快，给客户带来愉悦的同时，也拉近了公司与客户之间的情谊。活动的成功举办受到了广大受邀来宾的高度赞誉。
富德生命人寿上海分公司一直秉持“创新、服务、爱心、价值”的经营理念，在不断夯实基础保险服务的同时，努力求新求变，为满足客户个性化需求而设计灵活、新颖、多维度的差异化增值服务，力求为广大客户提供更便捷、更优质的服务。
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