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第一篇：经济工作会议典型发言
坚定信心 团结实干
努力实现经济社会发展全面提升
##街道办事处
##年，##街道办事处将以开展“#####”活动为主线，以“抓工业、活商业、调农业、惠民生”为目标，强工业壮实力，兴三产增富裕，抓招商挖潜力，保民生促和谐，力争经济社会各项工作实现全面提升。具体目标为：招商引资完成3.5亿元，固定资产投入完成8.5亿元，工商税收完成1.8亿元，财政收入完成6000万元，民营经济销售收入完成85亿元，市场交易额完成80亿元，各项主要指标均增长20%以上。
一、突出工业主导地位，推进工业经济发展提升。一是培植壮大骨干企业。重点培植钢管制造、机械加工、新材料、农副产品深加工和纺织等五大主导产业，加快培育##机械、##钢管、##材料、##肉食等骨干企业，到年底力争辖区新上投资5000万元以上工业企业3家，规模以上企业总数达到26家。二是加大招商引资力度。着重抓好##石油套管、##金属粉石墨、##天然气CNG加气站、##地下商业街、##汽车城等项目。同时，围绕辖区骨干企业和五大主导产业，延伸产业链条，积极引进一批配套能力强、关联度高的大企业，以项目建设带动经济增长。三是扶持壮大民营经济。积极帮助企业解决资金、土地等方面的困难和问题，加快##小额贷款公司的发展，促其提档升级，做大做优做强。
二、强化产业支撑带动，推进服务业发展提升。一是进一步壮大市场集群规模。加大市场商贸业升级改造力度，加快推进##瓜果市场
建设进度和##蔬菜市场恒温库建设；加大农机大市场改造力度，提升市场档次；加大对##家居广场的扶持引导，打造具有商品集散、精品展介、信息汇集等多项功能的现代化家装商业中心。二是进一步提升特色街道魅力。着重培植以##商厦、##百货为核心的商贸购物一条街，以中国人寿、平安保险等保险业为主的##路保险服务一条街，以经销精品橱柜为主的##路橱卫销售一条街，以##装饰材料市场等十大批发市场为主的建设路专业市场一条街，以经营特色餐饮为主的##中街特色小吃一条街。三是积极发展新兴服务产业。主动对接物流园区建设，利用东扩、南展、北接、西延的地理优势，全方位扶持新型服务业，促其发展壮大。
三、积极开展城中村改造，推进城市建设提升。一是通过各种形式宣传城中村改造的重大意义，让群众了解政策，积极支持配合城中村改造工作。二是加大城中村违法建筑查处力度，有效维护辖区土地和房屋管理秩序。三是抓好##村、##居委、##村、##居委等四个城中村改造试点，并为试点村居制定切实可行的改造方案。四是规范运作，加快推进，通过合并、新建等方式，确保建成3-5个万人新居社区。
四、统筹经济社会发展，推进民生服务提升。突出抓好就业再就业和社会保障工作，继续做好养老、医疗等社会保险扩面征缴工作，加快新农合和城镇居民医疗保险工作步伐。全力抓好信访、稳定、安全生产等工作，深入开展平安新区建设。积极开展“文明##”、“诚信##”创建活动，大力营造文明礼让和诚信为本的浓厚氛围。
第二篇：经济工作会议典型发言材料
2024年全省发改系统要重点抓好八个方面工作：一是围绕保持经济平稳增长，进一步扩大有效需求；二是围绕提质增效升级，着力推进供给侧结构性改革；三是围绕实施创新驱动发展战略，着力激发创新创造活力；四是围绕激发内生动力，加快重点领域改革攻坚；五是围绕扩大开放合作，全面对接融入国家战略；六是围绕优化全省区域发展布局，着力打造“一核两带一板块”七是围绕打造生态文明“江西样板”，大力推进先行示范区建设；八是围绕加快同步小康进程，切实抓好民生保障工作。
在学校门口卖铁板鱿鱼的大二女生，以后会有什么出息？ 作者|Hannibal Lecter 配图|erikbuikema
这是一篇知乎上最高赞的回答之一，虽然长，但值得一读。
知乎提问：在学校门口卖铁板鱿鱼的大二女生，以后会有什么发展？
我是一名正在上大二的女生，不喜欢学习，平时上课不想去就不去，便跟同班同学凑钱做了一个小吃车，晚上在学校门口卖铁板鱿鱼，学校很偏僻，小吃很少，但是光鱿鱼就有三家，我们俩没有冰箱，便每天下午都去市场上货，不敢多上，怕卖不完，但是卖的并不好，口味没有问题，其余两家卖的都不错，我们根本挣不着钱，还累，就想这样做到底有意义吗，到底应不应该坚持下去？真的很累。
知乎用户@Hannibal Lecter答：
①
先讲一个我个人的经历。
我高二就在创业了。办校刊，拉赞助，学校外面租房子，开书店，仿佛是懂事完了，吊炸天了。那时候脑壳里就只有创业两个字，谁的话我都不听，人挡杀人，佛挡杀佛。我觉得爹妈啊，周围的人啊一天到晚循规蹈矩都太没有意思了，觉得大家都蠢。
那时候，在我们自己办的刊物上，我创造了植入赞助加活动的模式，在书店上，我创造了循环会员制，短时期内都相当的成功。我就算着，一年12期，一期48个铜版纸彩印页面分为24篇内容，找24个赞助商从与学生相关的，餐饮，娱乐，运动，动漫，影视，服装等所有角度植入广告，一家给5000就是120K，印刷成本我用10000，每期赚十多万，另外我杂志还要卖，一期5000册一本5块，还有25000，一年下来上百万。想得美得很，事实上刚刚开始操作的时候，确实有得赚。
我第一次去印刷厂的时候，自己大概才17岁，穿着个西装，叼着根烟（根本不会抽）给老板砍价钱，还好当时遇到的印刷厂厂长人好，基本上没坑我。当时穿着校服到处去拉赞助，中午休息1小时，我骑着车从城东穿到城西，我的同学在复习，写作业，我就在社会上超车。
我现在印象都很清楚，当时有一家台湾奶茶店给我们赞助了一千张会员卡，五万多块钱的代金券。那个奶茶店里帮我找他们市场部要赞助的店长姓张，我叫她张姐，是个朴实厚道，通情达理，勤快干练的二三十岁的姐姐。虽然是我找她要钱，但是看起来却好像是她很乐于帮我们，每次她看到我都很亲切，对我都很好。后来我才知道，张姐家里条件一般，很早就出来打工挣钱了，虽然通过自己努力做到了店长这一步，但是很想读书，很羡慕读书人，所以看到我们这些学生，她感情上非常亲近。
后来我在学校外头开了一家书吧，可以借书，借碟，动漫等。店上有个铁筒，每天我下课直接去筒里拿钱就是几百几百。每家企业给我们每一季杂志的赞助是五六千到一两万。吊炸天了。一天到晚我就活在标新立异、与众不同，大家羡慕、怀疑、审视、议论的眼光中。
那时候我满口都是自己可以兼顾得过来，实际上却满脑子都是经营，每天处理不完自己根本处理不了的各种矛盾和问题。
那时候，爸爸妈妈操碎了心，家里亲人操碎了心。
我看到人说我这个模式好，说我有头脑的。我只有呵呵。第一，校刊是没有刊号的，没有刊号的玩意儿，敢发行，敢卖，那都是擦边球，要是当时我成年了，要是当时学校没有看在我幼稚，出面保护我，我可能早就被告得来倾家荡产。其次企业给赞助不过是看我是某某名校的学生，等我出了学校，上了社会，就再也什么都不是，到时候鬼来理你。
②
果然，最后我高考就完蛋了。
我永远记得那一段我人生里最晦暗，最惨淡的时光，在那最不济的时日里，我干过在模型店给小孩子做玩具的活，做兵人，粘好，上油漆，一个兵人我收15块，一天我刷四个，赚60块，可以买杯水，买盘饺子。早上就去泡着，一直泡到模型店关门。那时候感觉自己就像个拉着幌子在外面算命的，今天抓到一个顾客就吃一天，抓不到就浪费一天。
我不知道自己人生的方向生命的价值在哪里，就是过一天，算一天，混一天，是一天。后来因为手艺好，遇到了贵人，开始做微缩水线船，当我技术成熟以后，一天可以做一条，一条可以收100劳务费，当初做那个的还不多，最贵的一条可以收2024多。有一段时间，我做了一百多条船，赚了一两万，可是我总会想，然后呢？然后我这辈子就准备靠着这一个贵人这样一直下去，把这个当成谋生技能和生活门路么？  有些人说现在做兵人很赚钱，我想说呵呵。胶水，溶剂，粉尘，油漆，这些东西，不是没有污染的，如果纯手工，这份钱，是用命赚的。
③
后来我出国了，刚刚走出国门，就被外面的世界震撼了一下。记得当时从巴黎转机，飞机落地戴高乐机场以后，从跑道到候机楼，滑行了半个多小时，一路上公路，铁路，高架桥，航站楼，从舷窗外划过，同学开玩笑说，坐着飞机逛巴黎。站在戴高乐机场的候机大厅玻璃窗后，看到跑道上各个国家的航班排队，每隔几十秒起落一架飞机，觉得世界好大好大。
大学本科四年是很清苦的，我总想，自己高中读的是全国最好的学校，却不学无术离经叛道，做了母校的逆子，现在到了一个小国家，这是我这一辈子最后的机会了，就算是矮子里面拔高子，也不能任由自己再烂下去。
在国外读书的大学前三年，无论寒暑冬夏，我都是三点一线，教室，食堂，寝室，那时候下了课，大家都回寝室了，我就在教室里，把电视机打开，看着国际台的新闻，然后上网，查资料，写作业。
我学的东西是语言，文化，艺术，教育，哪一个有多大用？但是，我没有选择。要么学好他们，要么让自己一无是处。
大学4年，一共42门学科，5分制，我41门5分，1门4分。你说学习很难？学习不难，只要静下心来，东西都在书本上、网上、PDF上，如果自己笨，找不到，可以约老师，问同学。
o
你说学习了半天没意义，我觉得有意义。
o
学习任何东西，都不是立竿见影的，知识需要沉淀，酝酿，人也需要通过学习来明理。有些人一辈子看了很多书，成了书呆子，有些人一辈子看了有限的书，但是懂得了做人做事的道理。还好我觉得自己还算有悟性，不属于前者。
大一那年，参观海明威故居，看到他家里面除了猎物标本，全是书，他书房里面的书，要爬梯子才拿得到，那时候真的很震撼。
大四那年，祖国海军舰队首次出访美洲，我被使馆推荐登舰给子弟兵做翻译和向导。当我站在码头上，看到岸上国家级的仪仗队在奏乐，船上解放军的军乐团也奏乐回应，那种只有在新闻联播里才能见到的画面居然就在我眼前，我感觉血往头皮上冲；当英姿飒爽的海军的大哥哥们把我们这群学生娃娃接到他们的驾驶舱，机舱，会议室，餐厅，对我们就像自家弟弟妹妹一样，骄傲的向我们介绍这条大船，也向我们问这问那的时候，当我把自己几年所学，了解的关于这个国家的一切美好事物和他们说的时候，我觉得知识有用。
大四那年，***出访，学校选拔优秀学生去国宾馆听大大讲话，合影，然后我就有了自己这辈子最珍贵的一张照片，也算是对我大学四年、整个青春努力的最大肯定，那一刻，我觉得知识有用。
④
浪子回头，本科吃了无数的苦，读下来了，文凭到手了。吃了无尽的苦，受了无尽的罪，错过了无数的人和事。
离家的时候，外公卧床不起，我刚刚到国外，外公就去世了，作为家里备受宠爱的幺孙，因为立足未稳，未能回家送老人最后一程。在国外第二年的时候，异地恋走到尽头；在国外第三年的时候，外婆去世；在国外第四年的时候，爷爷去世。
当我终于读完了书回家，可以用自己的钱给老人，给女朋友买个什么的时候，他们都不再在身边了。还好父母还健康，等得到我将来有出息的一天。
现在看看身边，高中时跟在我屁股后面跑的那帮学弟学妹们，有移民美国的，有移民法国的，有在澳大利亚读完大学开店受到总理接见的，有进企业现在数钱数到手抽筋的。我呢，在一个二流帝国主义国家，好不容易混到博士。
值得欣慰的是，当我毕业回来以后，马上就找到了工作，每天睡觉睡到九十点才起来，包着教材晃到教室里，空调开着，冬暖夏凉，动动嘴皮子，一个月就是五六千。并且，从参加工作以后，遇到的身边所有人都是讲道理的，对我客客气气的。
我刚刚教书的时候，和我关系很好的一个一同事，忘年交，人家是博士，月薪一万二，我记得学校分房的时候，要考虑课时，工龄，职务等，人家直接24分绩点算满，和工作多年的系书记、系主任一个级别。
有些事，是要放到一个长线过程来看的，有些东西，要经历过才理解。比如，我读完书回来以后才发现，纸媒体开始衰落了，我原来想养了鸡卖买猪，养了猪卖买牛，最后我就成了农场大亨的计划根本就是扯淡。现在这个社会更新换代非常快，不学习，不进步，不不断掌握新的知识、观念、生活方式，一场技术革命下来，你就成了被淘汰者。
回头看看当时的模型水线船，现在会做的人越来越多了，当初那么难的技术，在几毫米范围内，针尖上操作的手艺，现在都越来越不值钱，无论是什么比例，开模越来越精细，改装越来越方便，很多工厂直接出了匹配的蚀刻片，操作性更人性化，而当初给我发钱买船的贵人结婚了，不玩了。
工作了一段时间，我觉得作为一个男生，要留在大学，只有本科学历是远远不够的，于是我很快就申请再次出国读研，并且一口气读到博士。读博士的时候，是很艰苦的，面临学习的压力，脑力的挑战，并且还要耐得住寂寞、贫穷，有一次，回国遇到家庭聚会，我觉得读书清苦不挣钱，人又在海外，守着佛罗伦萨，拉斯罗萨斯，安道尔，米兰，干嘛不搞搞代购，我就给我哥说，哥啊，你要不喊嫂子动员一下粉丝帮兄弟搞搞微商呗，嫂子威信摆在那里，她一个@,转，评论，我这边绝对风生水起的......老哥是中国最顶尖医学院的博士，顶级医院的医生，嫂子是才女，名人，大学老师。哥当时就笑了，如果不是我哥素质好，如果不是因为念在我是他弟，如果我只是街上随便一个什么人，估计我哥心里一定笑我不懂事，笑我羞辱斯文，笑我妄自菲薄，心里一句白痴，然后就不用在我身上浪费时间了。当然如果有人说医学博士累的跟狗一样，还不如摆地摊创业的，那我只好说我们没有办法交流了你们都去摆地摊好了。
最后聚会要散的时候，我记得很清楚，我哥给我说，该你读书的时候，就好好对待知识，好好学本领，认真钻研，你以后是要靠自己的专业技能吃饭，是要努力成为这个领域里的专家和大牛，那个时候钱自然会来找你。要成为大牛需要付出很多心血，而不该，尤其不该在自己积累和打造自己的黄金岁月里东搞西搞分散自己的注意力，消耗自己的精力。现在你可能不明白，等你三四十岁了的时候，才知道有什么用。
然后我就不再东搞西搞了，后来我发现确实潜心修行，刻苦钻研是有用的，到了读博士的时候，试着在家里开个补习班，教专业课，辅导留学生，茶泡起，一个月三五百欧到手。然后是写文章，发一篇少则一两百，多则三五千。
既然学生时代就可以这样，那么成了教授，专家，来钱的方式是怎样的呢？我不知道，我只是见过姐夫，千人计划归国专家，回国国家就给他分了一套两层楼的别墅，大学里分一套实验室，开发区成立一家公司。但是他项目申报审查，技术研发，市场推广，尚且都搞得很累。
⑤
对于你这样在学校门口卖铁板鱿鱼的情况来看，可能会有成就，也可能会收获经验，但是总的来说太不值，更谈不上说出息。因为你根本还不懂出息的含义。
一个大学生志不在读书，而在摆摊创业，这确实是我国高等教育，甚至整个教育体系作为世界毁人界一朵奇葩创造的最大的成就。是这个社会物欲横流浮躁不安的病态体现。所以说复印大学拍个烂宣传片点都不奇怪，大家都在炒知识的鱿鱼嘛，总有一天要被知识痛炒。
某些媒体和一些企业也三观不正，进行极其脑残的引导，好比求职节目里，但凡哪个大学生说我大一就在创业了，企业HR眼睛里就放光，这些脑袋里尽是印钞机和咖啡渣渣的人呀，他读书的时候就可以脚踏两只船，到了你们公司就不会胳膊肘朝外拐了么？
我完全不赞同万般皆下品唯有读书高的说法，我更不同意把人分为三六九等，我只有一个问题，那就是：既然社会上学习比大学里学习还要好，那家长，国家，老师，还有那么多学生都疯了么？高考那么恼火还要寒窗十几年，出国那么艰苦还要背井离乡出国，读书几十年一分钱不挣还要花钱，那干嘛不小孩生下来就去摆摊呢？何必折腾了十几年了进大学了，读了两年了想起来自己要创业了？
创业是对的，国家政策都有支持，年年都有春晖杯，不过很多人断章取义，你去看一下春晖杯里创业的都是什么人？组委会都接受和支持什么项目，鼓励不鼓励，承认不承认大二学生的烤鱿鱼项目？中国是不是需要全民烤鱿鱼，凭借这个来完成民族复兴？
同学，我要劝你一句，在什么山要唱什么歌。该你读书的时候就要读书，该你读书的时候你创业，最后多半要体会该你创业的时候你得读书，读书的时候你得养家，养家的时候你还得创业这种类似于月经失调的刺激生活。
我在培训机构讲课的时候遇到的最最有礼貌，用功的学生竟然是工作了之后来进修的。提着一大壶浓茶，下了班赶过来，和一群小娃娃在一起，因为精力有限，掌握的慢，常常被小娃娃抛白眼。爱面子？要想请老师单独辅导，可以，请走VIP，多交钱。这就是社会！你想不想有一天也这样？
读书是什么活？读书就是饭来张口衣来伸手，死板的模仿，一加一等于二的举一反三的简单推演，只有ABCD和对错黑白，没有尔虞我诈勾心斗角，连读书这么死板的事都做不好的人，创业不见得就做得好。相反真的读书读得好的一般要搞好生意只是时间问题。当然书呆子除外。
大学是读书学知识的地方，虽然现在很多大学不教知识大学僧不读书，但是在什么时间就该干什么事。要不然你考大学干嘛？为什么不小学毕业就去摆摊创业？
如果非要说大学不是学习知识的地方，那么它则是储备力量，提高身价，掌握技能，拓展关系的地方，你的大学同班同学在读大学的时候再屌丝再吊儿郎当，想必他今后对你的价值要比你摆摊那里的城管大叔稍微高那么一点点。我不是看不起城管大叔，只是社会分工不同，红尘琐碎让他永远离不开一种生活的高度，深陷于市井乡野，再也不可能踏入庙堂。而你在大学里泡懂的人生道理和原则，恐怕更能够帮助你走得更正，更长，更远。毕竟，人是要活一辈子的。
o
如果你觉得学习知识没有意义，知识没有用，那我告诉你，在大学里不只是学知识，重点不是知识，重点是学习。
o
学校是培养一个人学习能力的地方，什么叫学习能力？独立的观察，分析，演算，对比，模仿，思考，创造，以及表达，沟通，交流，协作等团队的交流与合作。
你今天觉得班上的学霸们都傻逼似的只知道纸上谈兵，你搞点离经叛道的就是在社会上游刃有余，如鱼得水，把他们藐视了。其实你错了，养成了学习习惯，掌握了学习方法，培养了处事原则，了解了社会规范，那就是放之四海皆准，可以举一反三的。今天你身边你看不起的书呆子，人家上了社会一两年，马上就可以把你耍的那点小聪明全部学会。社会能教给你什么？就是见人说人话，见鬼说鬼话的那些软技能嘛，这个不需要开一个专业来授课，是人就可以学，搞一搞就会了，但是一门外语，一种技术，一套手艺，没有老师教，自己领悟，是很恼火的。
确实有很多成功的企业家没读大学，但是他们都是千万分之一。不要动不动就比尔盖茨，一个比尔盖茨站起来是你看到的，还有千千万万你没看到被踩死的。而且今天社会进步了，经商的人越来越多，制度越来越规范，市场越来越完善和发达，越来越注重知识和学历，已经不是改革开放初期市场百废待兴 只要你有胆量敢坚持就能成气候的环境了。最重要的事，那时候出来的很多企业家并非不愿意读书，也并非天生就愿意创业，很多是特定条件下环境生活所迫，然而他们自身的高素质，以及所付出的努力和血泪，所承担的责任，承受的压力，面对的风险是常人不可比的。例如老干妈创始人，全国有几个老干妈？全世界有几个老干妈？
换句话说，人家只不过因为特定原因没能在想读书的时候读书，如果当初给他们机会，他们同样可以靠读书成功，今天甚至走得更好。
还有另一类人属于天资好，要么自己是天才，要么含着金汤匙出生。你是吗？如果你觉得你是，那么比尔盖茨出道之前还有他妈，王思聪有他爸都尚且是海归高学历，难道你比比尔盖茨和王思聪有更牛更正确的路线？
最后一类人都是能读书才能创业。俞敏洪为什么要反复考大学？你们知不知道马云的英语有多好？只有当他掌握了知识和技能，才会有后来的执教，开翻译公司，接触外国人，失败受挫，去美国，发现互联网......试想马云要是只有在杭师大门口摆摊的见识，眼光和精力，会不会有今天的阿里？阿里是不是靠摆摊就发展起来，并且一次成功的？
那些说自己学校烂所以不读书的人，你们还是算了吧。马云没考上清华北大北外上外，所以他就不学英语了？学习是一种态度是一种素质、一种选择、一种习惯，学校只是一个物理场所而已，但是，在学校里老师喂同学帮都学不好基本的原理，上了社会还能自己参悟出世界运作的道理？
不要被创业啊，一夜暴富啊这些鸡血洗脑，中国十六亿人，人人张口要吃饭，人人都想一夜暴富，你能想到的“好点子”，早就被人，被一伙又一伙的人犁田一样犁了无数次了，连一颗屎壳郎都不会剩下。
现在是资本，土地都已经被分配得差不多了，蛋糕已经划好主人的时代，不再是中世纪谁拳头硬就是谁的，不再是大航海时代谁大炮强就是谁的，不再是工业革命初期谁想出来个新发明就是谁的。在这个时代一般人只有拥有技术或者技能，才能从生产活动中赚取属于自己的一份，你拥有的技术技能越珍贵，越不可替代，你越有价值。要不然我们这些留洋博士硕士背井离乡发疯似地淘新东西新知识新技术是为了啥？为了站得高一点，走在前面一点，下次搞个事能靠谱一点。再遇到那些鸡血鸡汤，好淡定地说一句，哥我读的书少，你不要骗我。
满足市场的生产所需的，资本，劳动力，土地，技术，技能你占有哪一个？你只有劳动力，所以你是可以被轻易取代、模仿和超越的。那么多不是资本家，地主的后代的人读书，就是为了掌握技术技能，哪怕就是一张文凭而已，才有资格去和其他生产要素互相寻租，有梦有胆量是对的，但是不遵循基本的经济原理，梦和胆量是最一文不值的。
退一万步说，就算你炒鱿鱼炒成连锁了，又怎么样？你一辈子的人生目标就是那么几个钱么？你低成本低门槛的投入可以迅速换取高回报么？你的事业可以发展成长期，终生的么？社会上烤鱿鱼的供需关系是由你一手操控的么？
回到课堂上去，不管你的学校，老师是怎么让你走到今天这一步的，请你一定要好好读书，数学不好就看外语，外语不好就看语文，语文不好你看马哲都行，总要有一两个自己掌握的东西，不是为老师，不是为学科，是为你自己！这是你，作为一个对社会完全不了解的大二学生的身份角色认同和基本尊严，这是社会对你极大的关爱，是山沟里在家务农，让弟弟去读书的姐姐的一生的夙愿，是你父母日夜操劳每一次给你汇款打钱时候的安慰，是你本该享受的不可剥夺的合法权利，这也是你需要对这个社会尽的责任！
大学是一个给你提供无限可能和选择的地方，你自己不到熬够时间变得够成熟，是不会知道世界有多大，生活有多难的，而你却自己给自己的职业生涯关上了其他所有的门，认准烤鱿鱼，你以为你赚了几个小钱，其实你输了整个人生，有人说学习创业几不耽误，你要进货，开店，翻台，清洁，算账.......你敢说你不逃课不丢作业？
o
不要浪费青春的宝贵光阴在那些根本看不到希望的不切实际的妄想之上，不要因为无知幼稚被这个病态的消费社会所消费，不要老来为自己的青春冲动浮躁买单。
o
姑娘你才大二！不是大四没课了实习了，大二是打基础的时候！这个时候搞什么飞机都是不对的！
要么你就不要读了，不要拿家里一分钱，自己上街创业去，干出来了我去给你提鞋。
要读就好好读，贫困生可以申请助学金，不穷不富的你就不要心里不平衡去惦记人家的肾六，你爹妈给你买不起没关系，你将来给你儿买得起就够了，你爹妈给你买不起那是你爹妈的遗憾，你给你儿买不起，那是你的耻辱。
你要是家里真的困难，我都可以资助你，但是你要是拿着爹妈的钱在学校里乱晃，该读书的时候东搞西搞，说句实话你这是对父母不孝，对国家不忠，对自己不负责任。
国内本科不好你可以考研可以考国外，雅思托福可没有规定二本三本就不让来，全奖和国奖没有规定三本二本的就不能申请。而且我也不相信一个大学里从上到下所有老师都是不学无术混吃等死的饭桶，没有一个教得了你。你懂不懂什么叫青春的机会成本？这是比一个烂企业给一个贫穷的大学生发的那一丁点实习工资珍贵不知道多少的东西，对于一个大学生来说，一个月几千那真是天降横财，这就犹如一叶障目，让他忘记了自己还有很多的东西需要装，其实以后可以是不知道上限的身价！在自己还需要丰富自己，充实自己的时候，把自己的时间，精力，人生都贱卖给了资本家，有些甚至还是傻逼资本家，日复一日的重复那些毫无生机的机械性的工作，浑浑噩噩之中寻找自我。而对于一个企业来说，几千上万买一个受过高等教育的大学生的智力，体力，劳动力，简直是赚翻了。那些经理，老总按个脚洗个桑拿吃顿饭就是几千上万，在乎你这点钱，你却跟捡着宝了一样，分分钟丢了自己的梦想，责任和尊严！
你知不知道青春的机会成本有时候一旦丢掉了，最后是捡不起来的。就好比你高中选了文科，大学以后你就不要想去研究金融学，天体物理。就好比你十多二十岁记性好的时候不学外语，到了三四十岁拖儿带女了，你再来试一下。
人这辈子任性很容易，不怕自己不想做什么，就怕自己有一天想做什么的时候，发现大门对你已经关闭。有些责任和过失，在一定年龄是担不起的，最终留下的将是终身的悔恨！
还有，希望以我个人经验教训，劝诫和勉励那些即将高考，或者已经大一，大二的学生——学习是清苦而乏味的，但是学习改变命运！
想想父母供养自己十几年，自己寒窗苦读十几年是为了什么？
想想自己走进大学之前，究竟想要什么？
想想自己作为全中国几千万人分之一，十六亿分之几千万，你坐在明亮宽敞的教室里，手捧着十几块一本的教材，写写画画，相比那些下田劳动，面朝黄土背朝天的农民，相比那些进厂工作，在车间里挥汗如雨的工人，你对不对得起你的位子！一辈子的时间真的很长，钱有的是时间慢慢挣，但是韶华易逝，宝贵青春只有一次。
第三篇：在经济工作会议上的典型发言
在經濟工作會議上的典型發言
各位領導、同志們： 過去的一年，我們*鎮在市委、市政府的正確領導下，在率先發展的道路上邁開了新的步伐。經濟總量實現了新的躍升。全鎮完成國內生產總值**.*億元，同比增長**.*%。工業經濟保持高位增長。完成產品銷售收入**.**億元，全部入庫稅收*.*億元，工業用電量達到*.*億度，分別增長**.**%、**%和**.*%。外向經濟開創新的局面。全年批辦*家三資企業，利用註冊外資***萬美元，其中自營出口創匯****萬美元，增長*.*倍。技改投入邁開新步伐。先後實施了**只技改專案，完成投入工作量**.*億元，同比增長*倍。個私經濟蓬勃發展。一年新增私營企業**家，累計達到***家，有*家企業年銷售超億元。載體建設快速推進。投入****多萬元，新建區內道路*條計*公里長，拆除***多戶住房，工業開發區總面積拓展到*平方公里，一年中又有**家企業進駐園區，累計進區企業達到**家。與此同時，各項社會事業取得全面進步，黨建和精神文明建設取得了新的進展。回首往年，激勵人心;展望前程，我們倍感重任在肩。
在新的一年裏，我鎮將認真貫徹落實黨的十六大精神，始終把發展作為第一要務，把富民強鎮放在突出位置，把改革開放作為根本動力，圍繞“以開發區帶動工業化、工業化推動城鎮化、城鎮化促進現代化”的工作思路，開拓創新、與時俱進、扎實工作，力爭在結構調整、科技創新、招商引資、城鎮建設等方面實現新突破，確保完成國內生產總值**億、工業開票銷售**億、利用註冊外資****萬美元、到帳外資****萬美元，自營出口****萬美元，技改投入**億元，農民人均增收***元的目標任務，努力構築更高發展平臺，進一步開創*經濟社會發展新局面。要完成全年目標任務，我們首先立足於首季開門紅。一季度，我鎮的目標是：工業開票銷售力爭完成**億，工業利稅*.*億元，完成投入工作量*.*億元，外資到帳***萬美元。
我們的具體措施是：“五個搶抓”、“五個確保”。
搶抓節後生產，確保全面增銷增效。
節日前後是產品市場銷售的黃金季節。為此，我鎮各企業立足搶產出、增銷售，對節前節後的工作做好充分安排。*集團節前組織***多輛大客車將*****名外地職工安全送回家鄉過春節，年初五又組織同等車輛如數把職工接回，到初六已全面恢復生產。普坤集團組織**輛大客運送職工回家過節，到初六織部等車間已開工，*公司等骨幹企業也在初六全面投入生產。截止今天，全鎮**%以上企業已轉入繁忙的節後大生產。會後，我們還將組織力量，深入企業督促早開工，確保全鎮首季產出一月比一月增，銷售超產出，資金回籠超銷售，為實現開門紅夯實基礎。
搶抓招商引資，確保外資如期到帳。
一是狠抓在建專案外資到帳及達產工作。全力確保廣天色織有限公司***萬美元新增註冊外資首季足額到帳，積極為帕喜艾機械製造公司做好各項服務工作，確保在*月中旬啟動土建工程，**萬美元在*月份到帳，專案在上半年竣工。二是抓緊洽談意向合資合作專案。發揚鍥而不捨抓專案、不達目的不甘休的精神，千方百計爭取*等企業與*等企業簽訂合作意向。主動出擊，熱情邀請臺灣誠輝公司、冠賀運動器材公司等臺灣企業春節過後來*考察，爭取以雄厚的工業基礎、優美的投資環境吸引外客投資。三是緊鑼密鼓組織招商活動。*月
中旬，將委派*名得力人員到廣東、香港收集外商投資資訊，並做好跟蹤走訪工作。*月份組織普坤公司等企業去日本舉辦紡織專題投資洽談會。從頭抓緊、環環緊扣，確保招商引資實現新突破。
搶抓技改投入，確保專案早竣工、早見效
一是狠抓在建專案進度。一季度*一車間、二車間、四車間不僅要全面完成掃尾工程，而且還要加緊搞好設備安裝調試，力爭全部投入產出，*公司新增***臺噴氣織機專案也要爭取在一季度全部投產。二是加緊啟動投資專案。振江公司在節後將投資***萬更新改造裝備，新增***軋機*臺;沙龍公司投入***萬擴建車間，節後立即破土動工。*團投資超億元的資訊電子產品生產基地也將拉開大建設場面。三是加快規劃擬建專案。對於維達集團投資****萬元的擴建專案、*棉紡技改專案，我們要在首季協助他們做好拆遷征地、立項報批等前期準備，確保技改專案如期開工。
搶抓載體建設，確保配套設施到位。
一是加緊實施道路管線工程。一季度，力爭完成南環路西段的路基土方工程，啟動兩條連接*公路的橋樑、涵洞建設工程，著手擴寬改造青龍中心路。二是加緊實施拆遷工程。首季要加大力度、強化措施、落實責任，確保完成涉及四個村的**戶民宅拆遷及*個產調戶搬遷任務。三是加緊實施配套工程。*月份爭取出臺*片區污水處理廠控制性詳規，著手啟動一期工程，搞好區內河道疏浚及石駁岸，並在*公里長的新建道路兩側搞好綠化及堆填土工作。
搶抓實事工程建設，確保三大文明協調發展。
一是扎實抓好社區建設。加快*社區安置房建設進度，確保在上半年讓**個拆遷戶搬進新居，同時要積極配合做好*社區的道路、水電、綠化等基礎設施工作，加快建設進度，爭取在上半年讓*村**個拆遷戶進區生活。二是扎實抓好民心工程。*月前完成第二中心小學教育樓、塑膠跑道建設工程的前期準備工作，為二季度全面實施作好充分準備，投資***萬元的安息堂土建工程爭取在*月底交付使用，*醫院新大樓要全面進入內部裝修裝潢階段。三是扎實開展精神文明系列活動。結合全國環境優美鄉鎮創建，精心組織植樹造林、綠化美化、春季大環境整治、首屆老年健身節等活動，著力改善投資環境和生態環境。總之，我們一定以這次會議為強大動力，開拓創新、與時俱進，以務求必勝的信心，只爭朝夕的精神，扎實有效地開展工作，迎難而上，奮勇爭先，決奪首季開門紅，為*的輝煌歷史再增添光彩的一頁!
“在經濟工作會議上的典型發言”由中國範文範本網收集整理編輯.
第四篇：在经济工作会议上的典型发言
各位领导、同志们： 过去的一年，我们*镇在市委、市政府的正确领导下，在率先发展的道路上迈开了新的步伐。经济总量实现了新的跃升。全镇完成国内生产总值**.*亿元，同比增长**.*%。工业经济保持高位增长。完成产品销售收入**.**亿元，全部入库税收*.*亿元，工业用电量达到*.*亿度，分别增长**.**%、**%和**.*%。外向经济开创新的局面。全年批办*家三资企业，利用注册外资***万美元，其中自营出口创汇****万美元，增长*.*倍。技改投入迈开新步伐。先后实施了**只技改项目，完成投入工作量**.*亿元，同比增长*倍。个私经济蓬勃发展。一年新增私营企业**家，累计达到***家，有*家企业年销售超亿元。载体建设快速推进。投入****多万元，新建区内道路*条计*公里长，拆除***多户住房，工业开发区总面积拓展到*平方公里，一年中又有**家企业进驻园区，累计进区企业达到**家。与此同时，各项社会事业取得全面进步，党建和精神文明建设取得了新的进展。回首往年，激励人心；展望前程，我们倍感重任在肩。在新的一年里，我镇将认真贯彻落实党的十六大精神，始终把发展作为第一要务，把富民强镇放在突出位置，把改革开放作为根本动力，围绕“以开发区带动工业化、工业化推动城镇化、城镇化促进现代化”的工作思路，开拓创新、与时俱进、扎实工作，力争在结构调整、科技创新、招商引资、城镇建设等方面实现新突破，确保完成国内生产总值**亿、工业开票销售**亿、利用注册外资****万美元、到帐外资****万美元，自营出口****万美元，技改投入**亿元，农民人均增收***元的目标任务，努力构筑更高发展平台，进一步开创*经济社会发展新局面。要完成全年目标任务，我们首先立足于首季开门红。一季度，我镇的目标是：工业开票销售力争完成**亿，工业利税*.*亿元，完成投入工作量*.*亿元，外资到帐***万美元。我们的具体措施是：“四个抢抓”、“四个确保”。*、抢抓节后生产，确保全面增销增效。节日前后是产品市场销售的黄金季节。为此，我镇各企业立足抢产出、增销售，对节前节后的工作做好充分安排。*集团节前组织***多辆大客车将*****名外地职工安全送回家乡过春节，年初五又组织同等车辆如数把职工接回，到初六已全面恢复生产。普坤集团组织**辆大客运送职工回家过节，到初六织部等车间已开工，*公司等骨干企业也在初六全面投入生产。截止今天，全镇**%以上企业已转入繁忙的节后大生产。会后，我们还将组织力量，深入企业督促早开工，确保全镇首季产出一月比一月增，销售超产出，资金回笼超销售，为实现开门红夯实基础。*、抢抓招商引资，确保外资如期到帐。一是狠抓在建项目外资到帐及达产工作。全力确保广天色织有限公司***万美元新增注册外资首季足额到帐，积极为帕喜艾机械制造公司做好各项服务工作，确保在*月中旬启动土建工程，**万美元在*月份到帐，项目在上半年竣工。二是抓紧洽谈意向合资合作项目。发扬锲而不舍抓项目、不达目的不罢休的精神，千方百计争取*等企业与*等企业签订合作意向。主动出击，热情邀请台湾诚辉公司、冠贺运动器材公司等台湾企业春节过后来*考察，争取以雄厚的工业基础、优美的投资环境吸引外客投资。三是紧锣密鼓组织招商活动。*月中旬，将委派*名得力人员到广东、香港收集外商投资信息，并做好跟踪走访工作。*月份组织普坤公司等企业去日本举办纺织专题投资洽谈会。从头抓紧、环环紧扣，确保招商引资实现新突破。*、抢抓技改投入，确保项目早竣工、早见效。一是狠抓在建项目进度。一季度*一车间、二车间、四车间不仅要全面完成扫尾工程，而且还要加紧搞好设备安装调试，力争全部投入产出，*公司新增***台喷气织机项目也要争取在一季度全部投产。二是加紧启动投资项目。振江公司在节后将投资***万更新改造装备，新增***轧机*台；沙龙公司投入***万扩建车间，节后立即破土动工。*团投资超亿元的信息电子产品生产基地也将拉开大建设场面。三是加快规划拟建项目。对于维达集团投资****万元的扩建项目、*棉纺技改项目，我们要在首季协助他们做好拆迁征地、立项报批等前期准备，确保技改项目如期开工。*、抢抓载体建设，确保配套设施到位。一是加紧实施道路管线工程。一季度，力争完成南环路西段的路基土方工程，启动两条连接*公路的桥梁、涵洞建设工程，着手扩宽改造青龙中心路。二是加紧实施拆迁工程。首季要加大力度、强化措施、落实责任，确保完成涉及四个村的**户民宅拆迁及*个产调户搬迁任务。三是加紧实施配套工程。*月份争取出台*片区污水处理厂控制性详规，着手启动一期工程，搞好区内河道疏浚及石驳岸，并在*公里长的新建道路两侧搞好绿化及堆填土工作。*、抢抓实事工程建设，确保三大文明协调发展。一是扎实抓好小区建设。加快*小区安置房建设进度，确保在上半年让**个拆迁户搬进新居，同时要积极配合做好*小区的道路、水电、绿化等基础设施工作，加快建设进度，争取在上半年让*村**个拆迁户进区生活。二是扎实抓好民心工程。*月前完成第二中心小学教育楼、塑胶跑道建设工程的前期准备工作，为二季度全面实施作好充分准备，投资***万元的安息堂土建工程争取在*月底交付使用，*医院新大楼要全面进入内部装修装潢阶段。三是扎实开展精神文明系列活动。结合全国环境优美乡镇创建，精心组织植树造林、绿化美化、春季大环境整治、首届老年健身节等活动，着力改善投资环境和生态环境。
第五篇：经济工作会议发言
尊敬的各位领导、同志们：
刚才聆听了各位领导的讲话，让我深受鞭策，备受鼓舞。形势逼人，让人寝食难安，不敢有丝毫懈怠；机遇喜人，催人奋发有为，不可有点滴错失。上半年，XX镇紧紧围绕“两区”管委会“交通先行、产业驱动”的发展战略，以服务“两区”规划建设为核心，以征地拆迁工作为重点，以“抓好常
规”、“守好土地”、“做好服务”为目标，倾力完成年初提出的各项目标任务，绝大部分工作目标均实现时间过半任务过半，经济和社会保持良好的发展态势。为了顺利实现全年目标任务，做好下半年工作，在此，我谨代表XX镇党委、政府作如下表态发言：
一、开拓进取，奋力攻坚，力争下半年工作跃上新高
下半年，我们将以“抢抓时间赶进度、集中力量攻难关、强化措施抓落实”为总体要求，攻坚克难、扎实工作，齐心协力、全力冲刺，确保目标任务全面完成。
（一）发挥中心城镇优势，促进经济全面发展
我们将站在现代新昆明建设和北部崛起的高度，按照一产业突出特色、二产业做大做强、三产业提升品位来谋划产业，促进全镇经济发展再上新台阶。我们要充分发挥中心城镇优势，培育壮大市场竞争主体，增强经济综合实力，积极争取国家各项支农惠农护农强农政策，认真落实粮食直补、农资综合补贴、良种补贴、农机购置补贴等政策，提高农村经济总收入；努力完成财税任务，做到应收尽收；全力支持项目建设，打造一批有一定规模和实力的非公经济实体。
（二）强化工作措施，抓好常规工作
面对新一轮的发展机遇，XX将以勇立潮头，敢为人先的争先胆略；迎难而上，咬定青山不放松的攻坚精神，做到时间越紧，越要争分夺秒；任务越重，越要埋头苦干；压力越大，越要奋发拼搏。在全镇上下努力营造比学赶超、创先争优的工作氛围，紧紧围绕今年的各项工作任务，抓好常规工作。一是认真抓好农业，发展粮食生产。组织好烤烟收购工作，加强农作物中耕管理，确保粮食增产，农民增收。二是继续扶持规模养殖户，大力发展畜牧业。强化疫病防治，积极引导扶持规模养殖，快速推进畜牧业产业化发展步伐。三是以创先争优为抓手，全面加强党的建设，建立健全党建工作新机制。四是加强城乡园林绿化及“四创两争”建设，改善城镇面貌和提升城镇品位。五是加强社会防控，稳步推进和谐XX建设。六是深入推进党风廉政建设。七是加强基础设施建设，增强可持续发展后劲。八是继续开创教育文化和卫生事业新局面。
（三）倾力招商引资，培育新的经济增长点
我们将依托区位优势、经济优势、发展优势，牢固树立“大招商、招大商”的理念，打好“ 规划牌”、“产业牌”、“空间牌”、“生态牌”和“服务牌”。
一是推进储备项目的尽快落地。加快用地审批手续的报件工作，积极争取项目建设用地。力争在春节前将新华图书影视城、XX机动车检测站、联通大厦、彝族文化产业园、福坤公司XX商贸城等项目落地建设。
二是加大对重点工程项目的服务。重点关注马街水泥厂技改、赫迈物流中心等重大项目建设，按照“上门服务，主动服务”的宗旨，进一步整合资源，优化环境，为重大项目的建设提供更优质的服务，力争完成招商引资任务。
二、凝心聚力，狠抓落实，确保全年目标任务圆满完成完成全年目标任务意义深远，任务艰巨，责任重大。下半年，XX将咬定目标、坚定信心、凝心聚力、狠抓落实，把“抓落实”作为贯彻执行我镇“十二五”开局的主旋律，作为开创XX科学发展新局面的最强音。在“两区”的中心点绘出一幅美丽的画卷。
(一)坚定信心抓落实。在我镇迎来经济社会发展重大机遇的时刻，我们将以崭新的精神面貌和务实的工作作风，为人民的福祉殚精竭虑，为XX的发展鞠躬尽瘁。全镇领导干部将牢固树立全心全意为人民服务的宗旨意识，不断提高科学发展能力。以坚定的信心把握机遇，以无畏的魄力抢抓机遇，以务实的作风用好机遇。科学把握发展大势，主动迎接困难挑战，着力落实工作任务，更加奋发有为地推进XX经济社会科学发展新跨越。
（二）锁定目标抓落实。我们将把主要工作任务进行分解立项，列入督查目录，进一步明确工作任，对照任务，按照目标到位、责任到位、措施到位、考核到位的要求，明确具体实施办法。对于可以分解的任务，将进一步细化明确；对于重点项目、重大工程和重要任务，责任领导将作为第一责任人牵头负责、督促落实；对于跨乡镇、跨部门、跨区域的项目工程，相关部门和责任领导将锁定目标、积极协作、共同推进、确保完成。在完成任务的质量上要突出一个“实”字，在速度上要突出一个“快”字，在考核上要突出一个“超”字，要努力做到科学发展、领先推进，确保今年的各项目标任务全面落实。
（三）强化责任抓落实。我们将以时不我待、只争朝夕的紧迫感，以一日无为、三日不安的责任感，求真务实、恪尽职守，把今年的工作任务抓紧抓实抓出成效。我镇领导
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