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2024年儿童创业项目-线上儿童教育
最近很多人在谈员工996工作制。
顾名思义，早上9点上班，晚上9点下班，一周工作6天，这就是996工作制的含义。
员工层，大喊压榨，大喊接受不了这样的工作时间。老板层大喊，幸福是奋斗出来了，只有拼命努力的工作，提升自己的价值，核心竞争力，未来才会更美好。
在这里我想说的是，凡是能够在互联网真正立足的人，都能够突破这些限制，实现一种多劳多得的模式，深知，不劳也能赚很多，所以庆幸互联网改变了很多人的命运。
回归正题，今天我们继续分享项目，粉丝群体中，也有不少高手，一些简单的项目，并不能满足他们的需求，所以分享的这个项目，目前正在红利期，越早操作，受益越大。
这个项目同样是利用别人的技能或者资源，通过自己的核心优势，带来精准流量出售。
如果大家对线下儿童教育有所了解的话，那么你应该知道，儿童教育这块的市场特别火热
按照一个地级市的教育培训机构，差一点的每年都在百万以上的收入，好一点的能够上千万。地级市这块的市场规模，每年都在几亿以上。
现在机构比较多，竞争也开始激烈起来，为了争夺客源，可以说是想尽了办法，什么发传单、送礼物、免费听课等手段，层出不穷，不过这也只能维持一般的盈利，想要扩大盈利，还是需要不断的开阔新的生源。
尤其是现在的家长对于孩子的教育问题，非常重视。比如，奥数、英语、语文、演讲、家庭教育、尤为火热。
而且这个项目的整套模式，都已经非常成熟，去年有人开始操作，这个项目一年收入突破XXX万左右。
随着短视频的普及，很多家长的休闲方式都已经开始改变了，没事的时候刷刷视频，看看各类视频来陶冶心情，但是这个时候，看到对孩子有用的视频，还是会毫不犹豫的点进去。
比如这样的奥数课堂，特别适合一年级到五年级的学生。很多学生，都跟着学做题，跟着一起计算，课堂氛围非常不错。
平均直播间人数在200-300左右，礼物打赏也非常可观。
那么这样的直播方式有什么用呢?
非常简单，是用来塑造IP的。对接大学生兼职家教群体，然后选择一个大二左右的女孩子，通过包装，简单的讲课培训，就可以胜任这个工作。
教材全部用各种高级小学，趣味性的教材，避免干巴巴的讲课。
平均以3年级以上的教材做为讲课内容，然后配合一个黑板，就可以开工了。而且此类课堂的转发率特别高。
刚才列举的这个账号，到现在为止刚运营半个月，每天中午开播1个半小时，晚上开播两小时，人气稳定在200-300左右。
这样的直播间如何盈利呢?
上面说到了塑造IP
作用就在此。找附近的培训机构，开展平时招生的合作，作为兼职教师，每周定期讲两堂课，合作机构都选择学校附近拥有课堂的方便入学。
一般招生，一个孩子能够提到200左右的佣金，平均一个直播间一个月可以输出40-XXX个左右，以同城学生为主。
如何快速提高盈利速度?
方法很简单，占领快手同城直播间。我的这位朋友，每天有5个直播间去做课程播放，总体人数能够突破两千人。而且首页有V信，想要学习的，直接加微信谈。
如何找到直播老师?
挑选老师，非常重要，与性格关系非常大。要活泼开朗，面对镜头讲课从容，互动性比较强，孩子们更加喜欢。
我朋友的做法就是，按月发工资，加提成，一个老师，月工资4000多块钱。他们本地，地级市的老师工资基本就是如此。
采用押一付一的方式结算工资，避免老师任性离职，找不到替补。然后配合他塑造的IP进行包装。
如何防范老师单干?
这是非常关键，有的老师看到有效益，很容易单干。这个时候，最简单的办法，就是加到同一的V信上去，统一管理，盈利部分自己掌管，不能能老实接触最核心的利益部分。
如何更快速的赚钱?
上面说的提成，只不过是盈利的小部分。最赚钱的就是暑假集训，按照去年他们的招生规模。3个直播间，一共成交了160多个孩子，为期7天的封闭式集训。每个人收费2XX元。
3个老师的工资能够达到1万左右，除去场地，以及生活老师的工资，到手纯利润在XXX万左右。寒假集训，也是一样。
基本上，打赏全部给老师，配合着学生提成，能够把老师工资全部给发了，还有盈利。每年光靠两个集训，能够赚到40多万，平均一月在3万左右。
这个项目，适合动手能力比较强，并且沟通能力强的人去做，扩大规模效果更佳不错，目前这种模式，还处于红利期，在所在的城市，越早占领这个市场，赚钱越轻松。
后记：很多人会说，各种培训机构，看到这个商机，不会去竞争吗?他们的资源，比我们丰富的多。
是会竞争的，所以一定要马上抢占市场，形成独特的网红IP
风格，带有IP的老师，更容易受到亲睐，合作起来价格也好谈。
创业商机有哪些发现形式?
1、学会发现商机中的商机
螳螂捕蝉，麻雀在后。人们总是急功近利，盯住最终端，不择手段。比如挖金矿时，不会计较卖“水的”的价格，结果黄金没挖着，肥了“卖”水的。我们需要练就一双慧眼，发现一些不同于别人的商家，为自己开辟出一片新天地。
2、系统性商机
发源于某一独立价值链上的纵向商机。如电信繁荣，IT需求旺盛，IT厂商盈利，众多配套商增加，增值服务商出现，电信消费大众化。
3、文化与习惯性商机
由生活方式决定的一些商机。比如：各种节日用品。
4、战略商机
未来一段时间必然出现的重大商机。时间倒流。20年前，中国人面临着这种商机，今天出现了“下岗”和“致富”的天壤致富之别，就是后者主动“下岗”，利用了这个商朵。
5、基础性商机
引起所有商机的商机。对长期的投资者来说，这是重要的。如基础建设、商业规则等。
6、短缺商机
短缺是经济洋行牟利第一动因，空气不短缺，可在高原或在密封空间里，空气也会是商机。一切有用而短缺的东西都可以是商机，如高技术、真情、真品、知识等。
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