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宁夏枸杞销售论文范文 第一篇优势：一是地理优势。宁夏自然环境优越，昼夜温差较大，有充足的日照时间，引黄灌溉条件成熟，碱性土壤环境利于枸杞的生长，都为枸杞生长创造了良好的生长环境，为枸杞叶茶品质的提升提供了有力保障。二是品质优势。宁夏枸杞芽茶...
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优势：一是地理优势。宁夏自然环境优越，昼夜温差较大，有充足的日照时间，引黄灌溉条件成熟，碱性土壤环境利于枸杞的生长，都为枸杞生长创造了良好的生长环境，为枸杞叶茶品质的提升提供了有力保障。二是品质优势。宁夏枸杞芽茶含具有营养物质丰富、营养成分全、含糖量低、最高的蛋白质含量等特点，具有良好的保健功能。而且枸杞叶茶简单方便，易于冲泡。三是发展优势。枸杞叶茶具有较高的营养物质，能够满足消费者对健康茶品需求，拥有良好发展前景。
劣势：一是市场认知度低。受到政策、资金和品牌保护意识的影响，宁夏枸杞叶茶仅在宁夏及周边区域占据了一定市场份额，没有在全国占据较大市场，更没有形成品牌效应。二是生产运营规模小。宁夏枸杞叶茶的种植主要还是以传统的家庭小作坊种植为主，投入资金不足，生产效率和资源利用率低，生产观念落后，没有形成产业规模。
机会：一是经济政策扶持。国家注重绿色经济发展，自治区政府注重枸杞产业发展，在枸杞产业生产技术方面给予了人财物等多方面的支持，同时提高了产品生产的标准和商标保护，为枸杞叶茶发展奠定了良好的基础。二是满足了消费者对绿色健康茶饮方面的需求。市场营销的核心理念就是满足消费者的需求，宁夏枸杞叶茶含有丰富的营养元素，使其具有良好的市场前景。三是宁夏枸杞叶茶的价格相对较低。相比较前文提到的几大名茶，宁夏枸杞叶茶的整体产品价格较低。每斤价格从50元到1000元不等。
威胁：一是受到国际贸易壁垒的限制。枸杞叶茶出口受到绿色贸易壁垒的限制，像欧盟、日本等国所采取的农产品进口标准都是高于国际标准的，其卫生检疫、农药残留、包装、标签等有自己国家的实施标准，对宁夏枸杞及枸杞叶茶的出口有一定影响。二是市场竞争能力弱。虽然宁夏的枸杞已得到国内外消费者的认可，但是市场认可度还相对较低，生产经营企业比较分散，没有建立完整的、统一的供产销运营模式，企业没有中长期的发展规划，在养生茶叶行业没有形成核心的竞争优势，其市场竞争力较弱。三是经济环境影响。今年受到疫情影响，国际国内的经济环境不好，尤其是国际贸易受到巨大的冲击，使得宁夏枸杞叶茶的出口贸易有巨大的压力。
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一是组建多元营销团队。组建由政府、专家、专职销售人员等构成的营销团队。政府可以整合多方资源，提升产品质量，优化产品结构，利用其社交能力强、影响力大的特点开展营销；宁夏有众多的枸杞产业专家，利用其强大的专业性将宁夏枸杞叶茶推向市场，让消费者认知宁夏枸杞叶茶的营养价值，获得消费者认可；专职营销人员具有专业的营销知识和实战经验，通过薪酬和绩效激励其利用其专业知识、能力和经验来引导消费者。二是加强宣传力度。政府要像重视宁夏枸杞发展一样重视宁夏枸杞叶茶的发展，突出其优势地位，借助其影响力和媒体来加强宣传；枸杞销售公司要加强宣传力度，尤其是利用中国的传统节日如中秋、国庆、端午等进行强有力的宣传，可以将枸杞、枸杞果糕、枸杞叶茶、枸杞酒进行组合促销，还可以将枸杞叶茶进行精包装，作为伴手礼进行促销。三是积极利用现代信息技术。随着科技的发展，越来越多的人进行线上购物，因此作为枸杞的销售公司应专门成立电商平台销售部，具体负责枸杞、枸杞食品、枸杞叶茶等产品的销售，并充分利用年中大促、双11、双12等电商购物狂欢节来打响品牌。四是加强对专职营销人员的管理。专职营销人员是宁夏枸杞叶茶的主要营销人员，其营销水平的高低直接影响着宁夏枸杞叶茶的营销状况。要加强专职营销人员培训管理，注重其营销能力和综合素质的培训；要合理设计专职营销人员的激励体系，激发其营销潜力。
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随着人们健康意识的提升，枸杞产业地位也在逐步提高，宁夏由于其优越的地理位置，使枸杞产业获得国际国内的认可。传统的营销策略已不能满足当前消费者的需求，虽然宁夏枸杞叶茶还不是知名品牌，优质资源还没有展现出来，但填补了宁夏制茶业的空白，也充实了枸杞业的发展。本文通过对当前市场营销环境的分析，并结合宁夏枸杞叶茶营销的实际情况，进行了营销策略的优化，希望枸杞产业能够做大做强，获得竞争优势，提高其市场占有率，提高相关企业市场竞争力。
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一是实施差异化定价策略。由于宁夏枸杞叶茶的知名度不是很高，消费者认可度相对较低、市场占有率也比较低，因此对新产品采用渗透定价法，来吸引顾客迅速打开市场；对老产品采用顾客导向定价法，以原有的产品价格为基础，充分的进行市场调研，根据消费者需求来进行定价，如年轻的消费者注重的便捷和口感，中老年人注重的是品质，针对年轻人主要进行线上销售，同类产品价格略低，针对中老年人主要进行线下销售，同类产品价格略高，再就是经销商针对不同类型散客也给予不同价格。二是建立价格体系，积极推行灵活的价格体系。宁夏枸杞知名企业主要有百瑞源、宁夏红、宁安堡等，其中百瑞源的产品种类比较全，品质优，价格相对较高，不同的企业可以制定不同的价格体系。以百瑞源为例来展示其价格体系。
表1 宁夏百瑞源企业枸杞叶茶价格一览表
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20_年宁夏枸杞叶茶研制成功，以精选的宁夏枸杞芽尖和嫩叶为原料，采用独特工艺精制而成，在加工过程中，通常要采用鲜叶水洗和炒制提香工艺，完好地保留了枸杞叶的有效成份和功效。《本草汇言》中赞它“能使气可充，血可补，阳可生，阴可长，风湿可去，有十全之妙焉”。枸杞叶茶主要含甜菜碱、胡萝卜素、抗坏血酸、亚油酸、有天门冬氨酸、谷氨酸、蛋氨酸、牛磺酸等十几种人体必需的氨基酸，且富含钙Ca、铁Fe、锌Zn、硒Se、维生素B1、维生素B2、维生素C等多种人体必需的微量元素。枸杞叶茶具有减轻性冷感，健胃，护肝补肾，抑制肺结核，消除便秘，缓解失眠，调理低血压、贫血，治疗各种眼疾与口腔炎症，并且可以护肤养颜，枸杞叶茶因为不含有茶碱，长期饮用枸杞叶茶也不会有副作用，晚上也可以喝。
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