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关于电商毕业论文参考文献怎么写一1、 根据淘宝、京东年度/月度销售规划和费用预算以及后台数据，制定推广计划，有效提升店铺流量，达成销售目标;2、 负责电商部门的直通车、淘客、钻石展位等营销工具的投放计划与实施优化，不断优化推广方式和策略，从...
关于电商毕业论文参考文献怎么写一
1、 根据淘宝、京东年度/月度销售规划和费用预算以及后台数据，制定推广计划，有效提升店铺流量，达成销售目标;
2、 负责电商部门的直通车、淘客、钻石展位等营销工具的投放计划与实施优化，不断优化推广方式和策略，从而提升流量、点击率、点击单价、roi等指标;确保广告投放效果最大化，并对投放结果负责;
3、 负责定期针对推广效果进行跟踪、评估,并提交推广效果的统计分析报表,及时提出营销改进措施,给出切实可行的改进方案;
任职资格:
1、精通直通车、钻展、淘宝客，至少有二项的成功案例;
2、 具有对推广预估的前瞻性思维逻辑能力;
3、 了解淘宝或京东的运营环境及工具使用，包括规则、交易流程、后台管理;
4、 对数据进行深度分析，熟悉使用办公软件;
5、 有较强的求知欲，独自学习能力强，认真负责的工作态度和团队协作力强;
6、 具备较强的服务意识和良好的人际沟通、协调能力，能够适应高效率的工作环境;
7、 至少一年以上推广专员经验。 大专及以上学历;
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职责：
1. 与运营、策划、产品策略配合，负责公司详情页、入口图、活动页等文案撰写，以达到更好的点击及转化效果;
2.结合产品特色，根据网络热点、时令、平台需求和公司活动需求撰写相应推广软文;
3.根据运营部的需求，对促销活动、品牌策划、市场推广等专题活动进行内容创意、文案编辑等优化;
4.跟进所有页面从下单到上传的所有环节，与运营和设计有一个良好的沟通;
5.负责渠道内更多其他项目(运营、推广或营销方向)，助力生意发展;
任职要求：
1.全日制本科及以上学历，新闻、中文、广告或相关专业;
2.一年以上电商文案工作经验和日化类行业文案经验优先;
3.有良好的文字功底，学习能力强，能把握热点，能提供场景化语言满足品牌和平台需求;
4.对电商营销、运营及推广等各版块都有浓厚的兴趣;
5.工作责任心强，耐心细致，能承受工作压力，执行力和沟通能力强，有良好的团队合作精神;
6.掌握常用办公软件，办事高效;
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时光荏苒，岁月如梭，一转眼三个月客服的实习期已经过去了。回首这三个月以来作为一名电商客服来到公司进行工作的这段日子，有很多的成长和进步，也有很多有待加强的地方。为了让自己好好的整理一下我在实习期的工作，也为了能让我更好的迎接下一阶段的工作，我做了如下实习期工作总结。
作为一名客服，当然是要对自家公司里的产品掌握的非常了解和熟悉，才能够做好这个岗位。所以在实习期的第一个月，我就一直在熟悉产品，和参加客服的专业培训。在培训里，我不仅了解到了我们公司电商后台的基本操作，还提升了关于客服岗位的专业知识。除此之外，我还在空闲的时间里，做了很多功夫和准备。没事的时候就喜欢研究有关客服的各种职业技巧与我们公司电商运营的拓展知识。
作为一名客服，不仅要求自己的专业知识过硬，还要拥有一个良好的服务意识。有很多客户，其实他们在看产品的同时，也是在看我们客服人员的一个服务和态度。如果我们家的产品好，有客户过来咨询问题，却遇上了我们客服工作人员的爱答不理，态度恶劣这种情况，那很大的可能就不会下单了。甚至还有可能会产生投诉等一系列的问题。所以，客服人员的服务态度其实是非常重要的。而在我实习期的时候，就十分的注重这个问题。无论是面对有很多问题的客户，还是面对很麻烦的客户，我都做到了耐心服务，贴心服务。
在过去的实习期里，我觉得我在和同事关系这件事情的处理上做的还不够好。因为在过去的这段日子里，我已经和不少同事闹过了矛盾，和同事之间相处的也并不怎么愉快。于是，我反思了一下自己，觉得有很多问题都是出在我自己身上，所以在以后工作的日子里，我一定要好好的改正一下自己的脾性，尽量的多去理解和包容同事，友好的和同事进行相处，和同事之间多加强沟通和联系。
实习期已经过去了，面对我以后未来的职业发展，我也已经有了一个清晰的方向，也已经做好了在公司里长期做下去的准备，相信我能够越来越优秀，越来越努力。
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职责:
1、协助公司在各电商平台的日常运营管理工作，包括店铺日常维护、产品上新、信息优化，定期跟进产品销售情况
2、负责每日销售数据统计分析并提出优化方案
3、协助制定店铺营销推广方案，负责店铺日常活动的报名、规划及执行，跟进活动效果并及时提供处理方案优化，以结果为导向
4、有一定的文案编辑能力
5、完成公司安排的其他工作任务
任职要求：
1、具有电商从业经验，电子商务、市场营销专业优先
2、一年以上电商从业经验
3、热爱互联网电商事业，有服装类目工作经验优先
4、具备责任心、工作细心，有耐心、执行力强、积极主动性强、善于沟通交流、思维敏捷，抗压能力好
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1、颗“恒”心，一方盛“景”。
2、经过统计，现将最终评选结果公布如下
3、世界茯茶之都，电商产业新城三等奖5名，奖金20xx元；
4、树·电商标杆，立·乡镇典范。
5、中国丝路通世界，泾阳电商融未来。
6、泾阳电商通天下，生态特产进万家。
7、一等奖1名，奖金10000元；
8、醉美四色茯地，壮阔丝路电商。
9、古有茯茶走远方，今有电商连四方。
10、黑白红绿一“网”打尽，泾阳电商一“点”无忧。
11、优秀奖20名，价值500元特级泾阳茯茶一份；
12、泾阳电商有三宝，品牌诚信服务好。
13、泾”享品质，“阳”光电商。
14、二等奖2名，奖金5000元；
15、我的生活，我的精彩，我的电商平台。
16、电商平台多创意，精彩生活添新意。
17、触即发的快捷，让你的生活更美好。
18、订制安逸的人生，享受非凡的惬意。
19、以做市场的心态来做电商，远比以做店铺的心态来做电商高明。
20、领导力在顺境的时候，每个人都能出来；只有在逆境的时候，才是真正的领导力。
21、时尚商务新时代，快乐生活齐分享。
22、电商时代，让鼠标来改变生活。
23、我不希望熊晓鸽来赚你的钱。ceo要把自己的产品用最简单的话告诉全国人民。
24、电子商务，助你提高生活品质。
25、真的要找风险投资的时候，必须跟风险投资共担风险，你拿到可能性会更大。
26、风险投资投资的不是风险，而是投资风险最小的项目，风险投资不是投资风险。
27、感受电商精彩，体验时尚生活。
28、没有产品、质量、服务这些东西一切策划都是空的，这是我的一个看法。
29、短暂的激情是不值钱的，只有持久的激情才是赚钱的，而激情是不能受伤害的。
30、永远要把对手想得非常强大，哪怕他非常弱小，你也要把他想得非常强大。
31、泾”享品质，“阳”光电商。
32、黑白红绿一“网”打尽，泾阳电商一“点”无忧。
33、一等奖1名，奖金10000元；
34、优秀奖20名，价值500元特级泾阳茯茶一份；
35、醉美四色茯地，壮阔丝路电商。
36、中国丝路通世界，泾阳电商融未来。
37、树·电商标杆，立·乡镇典范。
38、经过统计，现将最终评选结果公布如下
39、古有茯茶走远方，今有电商连四方。
40、泾阳电商通天下，生态特产进万家。
41、泾阳电商有三宝，品牌诚信服务好。
42、世界茯茶之都，电商产业新城三等奖5名，奖金20xx元；
43、树立科学发展观，提升公司竞争力
44、产品是企业的形象，质量是企业的信誉
45、以厂为校以厂为家互相学习互相关怀
46、和传统的昨天告别，向规范的未来迈进。
47、精领天下，英才神话努力开拓、勇往直前！
48、以人为本，心德为先。海纳百川，厚积薄发。
49、开会：您是带著解决方案，还是带著问题进来
50、坚持诚信、注重业绩、渴望变革。沟通从心开始。
51、多一点沟通、少点抱怨、多一点理解、少一点争执。
52、小组队名：超能勇士；口号：超越自我，超越梦想！
53、不学习的人，实际上是在先择落后。大事讲原则，小事讲风格。心有多大，舞台就有多大。
54、给我一次机遇，还你一个奇迹。今天比昨天做得好，明天比今天做得更好。爱企业就是爱自己。
55、会而不议议而不决决而不行这样的会议是属最浪费的行动。我们极度鄙视一切乱丢乱吐等不文明行为。
56、以质量求生存，以信誉促发展。坚持团结稳定，齐心协力干事业。我与公司荣辱与共，公司与我共同发展。
57、找方法才能成功，找借口只有失败。争取一个客户不容易，失去一个客户很简单。态度决定一切，细节决定成败。
58、颗“恒”心，一方盛“景”。
59、电商时代，让鼠标来改变生活。
60、电子商务，助你提高生活品质。
61、电商时代，快捷方便，省时省钱。
62、时尚商务新时代，快乐生活齐分享。
63、电商平台多创意，精彩生活添新意。
64、触即发的快捷，让你的生活更美好。
65、订制安逸的人生，享受非凡的惬意。
66、我的生活，我的精彩，我的电商平台。
67、有网络的地方，就有我们的真情服务。
68、用伟人的胸怀来形容实际是不会过的。智慧往往是不拘言笑。
69、以做市场的心态来做电商，远比以做店铺的心态来做电商高明。
70、创业，要真正想清楚你解决了什么问题，创造了什么独特价值。
71、页面漂亮的目的不是让买家爽心悦目，是为了让消费者信任你。
72、今天很残酷，明天更残酷，后天很美好，可是很多人死在明天晚上。
73、买家很可能就是隔壁的那小两口，不太可能是菜场旁边那条巷子的街坊。
74、没有产品、质量、服务这些东西一切策划都是空的，这是我的一个看法。
75、永远要把对手想得非常强大，哪怕他非常弱小，你也要把他想得非常强大。
76、对待你的商业对手犯错误经常会出现是：看不见，看不起，看不懂，跟不上。
77、我不希望熊晓鸽来赚你的钱。ceo要把自己的产品用最简单的话告诉全国人民。
78、你还年轻，80年代的人还需要摔打，不管做任何事，更要从主观原因检讨自我。
79、不要抱怨平台，平台是公平的。如果你认为不公平，那是你的思维方式有问题。
80、风险投资投资的不是风险，而是投资风险最小的项目，风险投资不是投资风险。
81、创业不能变成纯粹是慈善和宣言，它必须有个商业计划的支撑和商业制度的支撑。
82、有人跟我讲明年造一架飞机可以直接开到月亮上，我说很好，你做出来我投资你。
83、领导力在顺境的时候，每个人都能出来；只有在逆境的时候，才是真正的领导力。
84、李嘉诚讲过：他的多元化经营，它永远有一个到两个的永远赚钱，才开始进第三个。
85、短暂的激情是不值钱的，只有持久的激情才是赚钱的，而激情是不能受伤害的。
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职责：
1. 盒马鲜生，苏宁易购，京东pop旗舰店，家乐氏天猫专卖店，拼多多，小红书，环球捕手，网易考拉等渠道与线上经销商的协同对接;
2. 针对各负责渠道的短中期生意规划，促销活动设定及执行监督;
3. 日常数据统计及分析，销售跟踪，订单处理;
4. 费用管控、申请及核销;
5. 渠道及客户进销存管理，销售预测及完成销售目标;
6. 竞品、渠道及客户相关信息的收集整理汇报;
7. 渠道内间活动，价格的协调管理;
8. 其他公司及上级交代的临时性任务or paper work。
任职要求：
1. 有2-3年丰富的电商渠道及线上经销商的管理经验;
2. 有新零售/社交电商相关工作经验;
3. 有较强的逻辑性，熟悉s&op;
4. 有较强的exl，ppt等office办公软件应用能力;
5. 有较强的内外部沟通，及协调能力，包括外部合同谈判，活动谈判，内部部门间协调等;
6. 有一定的活动策划，执行能力;
7. 责任心强，能够迅速进入角色并承担销售任务。
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上海大侠电子商务有限公司为客户提供天猫商城店铺从品牌定位、商城入驻、产品拍摄、整店装修到店铺运营、网店推广、店铺客服、仓储发货等一站式的整店外包服务，立志于为中小企业开拓电子商务之路，拓展商务渠道，帮助企业成长!
大侠公司的企业文化：
大侠文化，公司倡导人人有绝活，苦练成大侠;并且要想成为大侠的人，必须要带徒弟，带出徒弟的有绝招的人，就成为了“大侠”。
家文化----公司倡导每个员工都是大侠电商这个大家庭的一个成员，公司就是我的家!
绿色文化 公司非常注重工作环境的绿化和美化，让健康和绿色环绕每一个员工。
大侠公司价值观：
客户第一
团队合作、拥抱变化
激情、敬业和诚信
大侠公司愿景：
成为中国一流的电商服务品牌
大侠公司使命：
帮助企业成长，富强我的祖国!
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