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随着汽车的日益普及，市场逐渐发展成熟，竞争日益激烈。下面是本站小编为大家整理的“202_汽车销售员工作计划”，欢迎参阅，内容仅供参考。　　>202_汽车销售员工作计划　　一，我们可以和驾校合作，通过我们xx学车网报名成功学车的学员，在我...
　　随着汽车的日益普及，市场逐渐发展成熟，竞争日益激烈。下面是本站小编为大家整理的“202_汽车销售员工作计划”，欢迎参阅，内容仅供参考。
　　>202_汽车销售员工作计划
　　一，我们可以和驾校合作，通过我们xx学车网报名成功学车的学员，在我们网站买车，能够优惠，优惠比例后续再讨论。也可以和一些跟我们本来不合作的驾校合作，通过驾校这边到我们网站买车，优惠力度等等。
　　二，在我们网站首页和各个城市分站等页面上大力推广卖车业务，并且前期肯定有比较大的优惠力度，才能吸引用户。
　　三，跟一些我们合作的网站、传媒互换软文，竭力推广我们汽车板块，也可以到如：XX网、XX网等这些网站发文章宣传我们。
　　四，寻找一些地方型的社区网站，跟他们合作。
　　五，网站不定期做促销优惠活动，拉近客户关系，使客户知道我们网站的汽车价格优势。
　　六，跟一些汽车保险公司合作(如：XX保险等)，拿到一些优惠的互惠互利的保险价格，对我们来说应该也是一种优势。
　　七，业务，就是销售，然后是销售培训，在销售培训上多下功夫，熟悉掌握自己所卖的车型构造，性能，价格与竞争车型的优略比较分析。如果销售员的业务知识明显匮乏，直接影响销售部的业绩，现在产品技术更新很快，不培训就等与落后，对用户的疑问不能解答，直接影响销售。在销售与培训过程中，及时发现问题，及时解决。快速提高销售员的能力。
　　八，售前售后服务，客户买汽车肯定是希望简便简洁，没有人会愿意花钱买罪受的，所以我们要提高市场占有率，所以我们要把用户的真正的需求和担心(无外乎就是：整车的质量保障、有完善的售后服务、售后的索赔、售后维修的优惠、销售人员的专业性，公司的诚信度、公司的人员的良好印象等)落实到实处。我相信我们应该能够成功。
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